
Usuario: 03-23-2023 09:29 AM XENCO S.A:<tcomegrern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

ACASTRO

  Nit:  900.323.466-1
CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A Tel: 516 77 70 Fax: 

Pág. 1 de 2

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S Proveedor:

811.007.550Nit / C.C.:  20,566,196.00Vlr. Pagado:

07Banco Pagador: 24500000329

Cheque: Vlr. Cheque:

Vr. Br.: Vr. Iva: Notas:

Reten: R. Iva: R. Ica:

Otros: T. Ded: Neto:

 19,841,961.00  3,769,974.00  0.00

 2,480,243.00  565,496.00

 0.00  3,045,739.00  20,566,196.00

Valor en Letras: VEINTE MILLONES QUINIENTOS SESENTA Y SEIS MIL CIENTO NOVENTA Y SEIS  PESOS CON  CERO 
CENTAVOS M/L

ACOMPAÑAMIENTO ESPECIALIZADO EN ACCESO A MERCADOS PERMITIENDO APROVECHAR
HERRAMIENTAS PARA LA GENERACIÓN Y/O AUMENTO DE VENTAS DE SUPRODUCTO O SERVICIO.
ACOMPAÑAMIENTO ESPECIALIZADO EN ACCESO A MERCADOS PERMITIENDO APROVECHAR
HERRAMIENTAS PARA LA GENERACIÓN Y/O AUMENTO DE VENTAS DE SUPRODUCTO O SERVICIO.
SERVICIO ESTÁ ORIENTADO AL DISEÑO Y DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO Y MARKETING
QUE PERMITA A LA EMPRESA, POSICIONAR LA MARCA Y CONQUISTAR NUEVOS MERCADOS
SERVICIO ESTÁ ORIENTADO AL DISEÑO Y DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO Y MARKETING
QUE PERMITA A LA EMPRESA, POSICIONAR LA MARCA Y CONQUISTAR NUEVOS MERCADOS
DESARROLLO DE HABILIDADES PROPIAS DEL PERFIL DEL EMPRENDEDOR

Concepto:

BANCOLOMBIA Nro:

Ahorros

Teléfono: 3202714158 Fax:

 11100630

 24010110

Cuenta
03387 RUTA EMPRENDEDORA (ET

03387 RUTA EMPRENDEDORA (ET

Centro de Costo

 20,566,196.00

Débito
 20,566,196.00

 0.00

Crédito
IMPUTACIÓN CONTABLE

IMPUTACIÓN PRESUPUESTAL

232020200800000000311806080338701

232020200800000000311806080338701

232020200800000000311806080338701

 3,246,355.00

 7,764,612.00

 7,764,612.00

Vigencia Centro de Costo Valor

HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA VIGENCIA

HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA VIGENCIA

HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA VIGENCIA

2023

2023

2023

Tipo de Cuenta:

07 BANCOLOMBIABanco Beneficiario: AhorrosTipo de Cuenta:10172641396Nro:

1302

1158

1253

Compromiso

Fecha FacturaFactura Número Valor Obligación
 2,827,603.00

 2,827,603.00

 6,763,043.00

 6,763,043.00

 1,384,904.00

OSCV

OSCV

OSCV

OSCV

OSCV

131

132

133

134

135

Mar. 21 / 2023

Mar. 21 / 2023

Mar. 22 / 2023

Mar. 22 / 2023

Mar. 22 / 2023

Mar.23/2023

Valor Cancelado
 2,827,603.00

 2,827,603.00

 6,763,043.00

 6,763,043.00

 1,384,904.00

Inversión

3

FAES10

FAES11

FAES9

FAES12

FAES13

COMPROBANTE DE EGRESO VÁUCHER 78

CDPR

CDPR

CDPR

775

775

775

Certificado

Rubro Presupuestal:

Rubro Presupuestal:

Rubro Presupuestal:

PCPV 169

PCPV 170

PCPV 171

Obligación
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232020200800000000311806080338701

232020200800000000311806080338701

 1,590,001.00

 3,246,355.00

Vigencia Centro de Costo Valor

HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA VIGENCIA

HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA VIGENCIA

2023

2023

1128

1300

Compromiso
CDPR

CDPR

775

775

Certificado

Rubro Presupuestal:

Rubro Presupuestal:

PCPV 172

PCPV 168

Obligación



Usuario: 03-21-2023 02:52 PM XENCO S.A:<tfacturaobliga>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

COMPROBANTE CUENTAS POR PAGAR

Pág. 1 de 1

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  

Señor (es): OBLIGACION SIN CONTRATO 
PROVEEDOR VÁUCHER

131

MAR. 21/2023Fecha:
811.007.550Nit:

 2,827,603.00Valor:
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611

Contrato:

PCPV168Obligación:

 Valor Gravado 19

 Valor de retención de IVA.

 Valor retención.

 Valor IVA 19

 2,728,029.00

 77,749.00

 341,003.00

 518,326.00

 RPR 1300

Compromiso
2320202008000000003118060803
38701

Rubro
 3,246,355.00

Valor

IRE19

35

120

01

Código
Retencion de IVA 19%

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y 
RECREACION
HONORARIOS 11%

Nombre
 77,749.00

 5,456.00

 35,464.00

 300,083.00

Valor
 518,326.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

Base

 24362705

 24402405

 24360305

 24010110

 310901910101

 310901910192

 24362505

Cuenta

 2,728,029.00

 518,326.00

Débito
 5,456.00

 35,464.00

 300,083.00

 2,827,603.00

 77,749.00

Crédito
 2,728,029.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

 518,326.00

Base

 Elaboró Auxiliar Administrativo Contabilidad Autorizó Profesional Universitario Contabilidad

ACOMPAÑAMIENTO ESPECIALIZADO EN ACCESO A MERCADOS PERMITIENDO APROVECHAR HERRAMIENTAS PARA LA GENERACIÓN
Y/O AUMENTO DE VENTAS DE SUPRODUCTO O SERVICIO.

Observaciones:

Nombre Valor

VALORES RETENCIONES

%
 15.00

 0.20

 1.30

 11.00

Certificado
CDPR 775 HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA 

VIGENCIA

Centro Costo: RUTA EMPRENDEDORA (ETAPAS MADURAS

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y RECREACIÓN

HONORARIOS 11%

SERVICIOS

HONORARIOS SERVICIOS PROFESIO

IVA ASUMIDO 19%

RETEIVA REGIMEN COMUN

03387

FAES10Doc. Prov:

Radicado:

Número
131

131

131

131

131

131

131

TATIANA RUIZ SALAZAR  

Abr.21/2023Fecha Vencimiento:

Total  3,246,355.00  3,246,355.00

24500000329Cuenta Pagadora:

659
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Usuario: 12-20-2022 02:40 PM XENCO S.A.:

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

CMUNERA

CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A
  Nit:  900.323.466-1

<iFCorOrdenRN>

ORDEN DE COMPRA O SERVICIO 
  PBX + 57(4):  516 77 70

Pág. 1 de 1

910ORDEN DE COMPRA No.:
Dic. 20 / 2022FECHA:
811.007.550PROVEEDOR: ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S 
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611DIRECCIÓN:
3202714158TELÉFONO:

 3,246,355.00

 ASESORIA ESPECIALIZADA
DESCRIPCION

1
CANT 

 2,728,029.00
VLR. UNITARIO

30203018
REFERENCIA

 2,728,029.00
VLR. TOTAL

TOTAL:

FORMA DE PAGO: 14 10 DIAS

COMPROMISO CERTIFICADO RUBRO VALOR
1300 775 659  3,246,355.00CDP

SUBTOTAL:
MAS IVA:

 2,728,029.00
 518,326.00

SOLICITÓ ELABORÓ

OBJETO: 02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias comerciales. Con este servicio se busca brindar 
acompañamiento especializado en acceso a mercados permitiendo aprovechar herramientas para la generación 
y/o aumento de ventas de su producto o servicio. Duración del Acompañamiento 15 horas. Plazo para ejecución: 
2 meses. Proyecto: Montesol.

RP

U. MEDIDA
SERVICIOS

Especificaciones Técnicas:

1. La Corporación RUTA N Pagará el valor de la orden de compra o servicio previa entrega de la factura con el lleno de requisitos
legales y los siguientes soportes:

- Certificado de paz y salvo por concepto de aportes al sistema integral de seguridad social y parafiscales.

2. Hace parte de esta orden de compra o servicio la propuesta económica presentada por el proveedor.

- Copia de orden de compra.

- Debe ser radicada en Gestión Documental de RUTA N o enviar al correo de facturación electrónica para quienes apliquen: 
facturacionelectronica@rutanmedellin.org.

CMUNERA

CONTRATO No:

03387CENTRO DE COSTOS:



1. Datos de la compra:

MM AAAA

Fecha: 12 2022

2. Justificación de la selección:

3. Entregables/actividades contratadas:

4. Datos de presupuesto:

5.  Anexos:

·         Formato de compra del ERP
·         Cotizaciones
·         CDP
·         RP

Ordenador del gasto:

Nombre:
Cargo:
Portafolio:
Corporación Ruta N Medellín

Proyectó: Revisó: Revisó:

Nombre: Nombre: Nombre:
Rol: Rol: Rol:

910
ESCALA, CONSCIENCIA & NEGOCIOS SAS
811007550

Proceso de Compras
Virmar Yessid David Valle
Gestor Portafolio Gestionar

Geiner Orlando Toro Gutierrez
Supervisor Solicitante

Cristina Marcela Múnera

Dirección Ejecutiva

02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias comerciales. Con este servicio se busca brindar 
acompañamiento especializado en acceso a mercados permitiendo aprovechar herramientas para la 
generación y/o aumento de ventas de su producto o servicio. Duración del Acompañamiento 15 horas. Plazo 
para ejecución: 2 meses. Proyecto: Montesol.

FORMATO

ORDEN DE COMPRA

910

1300
03387

FORM-COMP-002      VERSIÓN 1     FECHA: 06/10/2022

20
DD

No Orden de compra/servicio

Objeto de la compra/servicio

ENTREGABLES GENERALES
1. Informe de la reunión de concertación: Plan de trabajo, cronograma final de sesiones de acompañamiento, metodología del compañamiento y 
demás especificaciones asociadas al servicio.(formato 187 de concertación - Anexo 1 del contrato)
2.Herramienta del seguimiento del acompañamiento al emprendedor diligenciada.(Formato de de seguimiento y ejecución - Anexo 2 del contrato)
3.Informe final de la prestación del servicio.(formato 187 de cierre - Anexo 1 del contrato)
4.Productos asociados a cada uno de los servicios prestados de acuerdo a las órdenes de compra o servicio generadas en el marco del presente 
contrato, y de conformidad con las specificaciones técnicas contenidas en las fichas anexas a los términos de referencia de la convocatoria a la 
cual se postularon (Adjutos al formato 187 de cierre - Anexo 1 del contrato)

ENTREGABLES ESPECIFICOS
1. Plan Estratégico comercial (estrategias, metas, tácticas,indicadores, responsable y fecha de Ejecución), con el objetivoproponer acciones para el 
logro de victorias comercialestempranas.
2. Dos (2) conexiones comerciales con Clevel.

Este servicio permitirá al emprendedor realizar la revisión de la segmentación de clientes para la empresa, diseñar el Plan Estratégico comercial 
con el objetivo proponer acciones para el logro de victorias comerciales tempranas y establecer conexiones comerciales efectivas. La selección de 
éste proveedor se justifica por el contrato marco CM-2022-005.

No Orden de Compra

Nombre Proveedor
NIT/CC

N° Contrato marco (Si aplica) CM-2022-005

No CDP
No RP

Valor antes de IVA
Valor total (IVA incluido)

775

Centro de Costo

Ivan Dario Castaño
Director Ejecutivo

Con la firma del presente documento, el ordenador del gasto o su delegado autoriza la compra del bien o servicio solicitado. 

 $                                                                                                                                                                              2.728.029 
 $                                                                                                                                                                              3.246.355 



Nombre
NIT/CC

CDP

RP

Centro de 
costos

1.

2.

3.

Saldo del RP (diligenciar 
valor) 

Estado

  $                                                
-   

Autorizado para pagar

 con IVA X sin IVA 

4.

Nombre:
CC:
Cargo: 

910

Valor a pagar 

02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias comerciales. Con este servicio se busca brindar 
 $                                                                                                                                                                                     3.246.354 
22/12/2022
22/02/2023
775

1300

Escala Consciencia & Negocios SAS
811.007.550

1
10/03/2023

�KZWKZ��/ME�Zhd��E�ʹ�D���>>1E

Isabel Cristina Bermúdez Romero
1098640138

Desarrolladora de Soluciones de CT+i, Nivel 3

El Supervisor manifiesta que el contratista/aliado ejecutó las obligaciones de la orden de compra en el periodo especificado en la presente acta y recibió a satisfacción las 
obligaciones derivadas del mismo.

FIRMA SUPERVISOR 

SOLICITANTE (SUPERVISOR)

Todos los valores incluidos en este informe se reportarán:
 del contrato/convenio) (los valores deben incluirse antes de retenciones).

1  $                              3.246.354 

3387

Las siguientes fueron las actividades(resumen) realizadas por la persona natural/ jurídica durante el periodo del presente informe:
COMPONENTE TÉCNICO/ACTIVIDADES:

COMPONENTE FINANCIERO Y CONTABLE:
A continuación, se detalla el histórico de pagos y novedades financieras relacionadas con la orden de compra o servicio.

PAGOS/DESEMBOLSOS

Datos presupuestales

En cumplimiento de sus obligaciones con los sistemas de salud, riesgos profesionales, pensión y parafiscales (según corresponda), de conformidad con el artículo 50 de la Ley 
789 de 2002, la persona natural o jurídica cumple con el pago de la seguridad social. (Ver anexo).

COMPONENTE ADMINISTRATIVO: 

Concepto de pago

02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias 
comerciales. Con este servicio se busca brindar acompañamiento 

Anexo 2

Anexo 1

(debe mantenerse la misma forma de reporte en todos los informes

FORMATO

RECIBIDO A SATISFACCIÓN ORDEN DE COMPRA O SERVICIO
FORM-COMP-004      VERSIÓN 1      FECHA: 27/09/2022

Fecha fin OC
Fecha inicio OC 
Valor de la orden de compra o servicio
Objeto de la orden de compra o servicio

Acta de supervisión No
Fecha de elaboración del acta 
Orden de compra o servicio N°

Proveedor

Número de contrato marco (Si aplica)
DATOS GENERALES

CM-2022-005

No de pago

Viviana
Sello



Anexo 2

Anexo 1

FORMATO

RECIBIDO A SATISFACCIÓN ORDEN DE COMPRA O SERVICIO
FORM-COMP-004      VERSIÓN 1      FECHA: 27/09/2022



EL SUSCRITO REPRESENTANTE LEGAL DE ESCALA 
CONSCIENCIA &          NEGOCIOS BIC SAS CON NIT - 811.007.550-3 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA Y LA SUSCRITA 
CONTADORA ADRIANA RIVERA CORREA EN USO DE LAS 

FACULTADES QUE LE CONFIERE LA LEY 43 DEL 13 DE 
DICIEMBRE DE 1990 

CERTIFICA 

Que  ESCALA CONSCIENCIA & NEGOCIOS BIC SAS con nit No 
811.007.550-3, se encuentra a paz y salvo con el pago de los aportes 
de Seguridad integral (Salud, Pensión, Riesgos Profesionales), y las 
obligaciones parafiscales con aportes a Caja de Compensación Familiar, 
I.C.B.F y SENA con respecto a los trabajadores al servicio de la Escuela,�
de conformidad con el articulo 50 ley 789 de 2002. Correspondiente a�
los seis (6) últimos meses.

Dada en Medellín a los 'RV����) días del mes de PDU]R de dos mil�
veintiWUHV (202�).

Atentamente, 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA 
C.C 1.128.274.706
Representante legal
Nit. 811.007.550-3

ADRIANA RIVERA CORREA 
C.C 43.158.684
T.P 154648-T
Contadora Pública Titulada



Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones Versión. 3 

INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 

Fecha: 
19 1 202� Nombre de la Empresa o 

idea de Negocio:  Montesol 

Nombre:  Orieta del Pilar Restrepo P Emprendedor y/o empresario: Camilo Molina 

Cedula:  1152434849	 CVS: No aplica Aliado: Escala 
Consciencia y Negocios 

TIPO DE INTERVENCIÓN 
Diagnóstico inicial Diagnóstico Seguimiento 
Asesoría Empresarial Asesoría Empresarial Aliado 
Visita Empresarial Área de asesoría: Concertación  x 

I. DESCRIPCIÓN DE LA INTERVENCIÓN
La presente reunión tiene como objetivo adelantar la concertación de los servicios asociados a Montesol en  Diseño y 
ejecución de estructura y estrategias comerciales,  de conformidad con los entregables correspondientes al contrato N°02-
AC-002 Diseño, Orden de Compra o Servicio N° 910  con plazo de ejecución hasta el 22/02/2023 

Entregables y/o Actividades a Desarrollar: 

No. Entregable Específico Especificaciones Plazo 

1 Kickoff y Concentración Reunión de bienvenida y presentación 
general de la metodología 

21/01/2023 

2 Análisis de información 
- Informe general del proceso
comercial a la fecha.

Sesión de presentación del modelo de 
negocio actual y revisión de la estructura 
comercial actual. Se define una meta 
comercial a lograr (Incrementar ventas, 
mejorar embudo) 

21/01/2023 

3 Generación de Ideas 
-Plan Estratégico comercial

 En esta sesión se explica y dibuja las 
variables que no se está considerando en 
el modelo comercial de la empresa y se 
hacen ideas de mejora 

21/01/2023 

4 Diseño de Estrategia 

- Dos (2) conexiones
comerciales

En esta sesión se acompaña al 
emprendedor en las conexiones 
comerciales a desarrollar y se hace 
seguimiento de los compromisos. 

21/01/2023 

5 .Validación y Aprendizaje Espacio para la puesta en práctica o 
validación del conocimiento 

21/01/2023 

Conclusiones del acompañamiento: Reunión de bienvenida y presentación general de la metodología y generar el 
primer acercamiento al empresario  del programa y Escala Consciencia y Negocio. 

II. PLAN DE ACCIÓN COMPROMISOS 
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(VFDOD���FRQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�
�
1RPEUH�GH�DFWLYLGDG��&RQFHUWDFLyQ�GHO�6HUYLFLR�
�
�
$FWLYLGDG�TXH�VH�HVWDED�HMHFXWDQGR��&RQFHUWDFLyQ��UHODFLRQDGR�FRQ�HO�HQWUHJDEOH�
HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV��SDUD�OD�LQLFLDWLYD�0RQWHOVRO
�
/XJDU�GHO�HYHQWR��9LUWXDO��
�
+RUD������DP�±������DP��
�
1RPEUH�GH�ORV�DVLVWHQWHV�\�HQWLGDG��
'LHJR�$OHMDQGUR�*RPH]��(VFDOD�FRQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�
2ULHWD�5HVWUHSR�±�(VFDOD�&RQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV
&DPLOR�0ROLQD��0RQWHOVRO�
2WURV�DQH[RV����3UHVHQWDFLyQ�GH�.LFN�2II�5XWD�1KWWSV���GRFV�JRRJOH�FRP�SUHVHQWDWLRQ�G��N;.4UJ8<K��DO-
]�B�+'�DTY,X8Y��Q�HGLW�VOLGH LG�S��
�
sϭϴϭϬϮϮ�

)RUPDWR�
)2�'(6(�$FWD�GH�,QWHUYHQFLRQHV�
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)RWR�FRQ�&DPLOR��0ROLQD�GH�0RQWHOVRO��$OHMDQGUR�*yPH]����\�2ULHWD�5HVWUHSR�

LyQ�GHO�6HUYLFLR��

&RQFHUWDFLyQ��UHODFLRQDGR�FRQ�HO�HQWUHJDEOH�'LVHxR�\�HMHFXFLyQ�GH�HVWUXFWXUD�\�
0RQWHOVRO��

(VFDOD�FRQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV��
&RQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�

2II�5XWD�1KWWSV���GRFV�JRRJOH�FRP�SUHVHQWDWLRQ�G��N;.4UJ8<K��DO-

�

2ULHWD�5HVWUHSR��

'LVHxR�\�HMHFXFLyQ�GH�HVWUXFWXUD�\�

2II�5XWD�1KWWSV���GRFV�JRRJOH�FRP�SUHVHQWDWLRQ�G��N;.4UJ8<K��DO-�
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1RPEUH���2ULHWD�GHO�3LODU�5HVWUHSR�3� (PSUHQGHGRU�\�R�HPSUHVDULR��&DPLOR�0ROLQD�����&&�
�����������
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/D�SUHVHQWH�UHXQLyQ�WLHQH�FRPR�REMHWLYR�DGHODQWDU�OD�FRQFHUWDFLyQ�GH�ORV�VHUYLFLRV�DVRFLDGRV�D��0RQWHVRO�HQ��'LVHxR�
\�HMHFXFLyQ�GH�HVWUXFWXUD�\�HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV���GH�FRQIRUPLGDG�FRQ�ORV�HQWUHJDEOHV�FRUUHVSRQGLHQWHV�DO�
FRQWUDWR�1����$&�����'LVHxR��2UGHQ�GH�&RPSUD�R�6HUYLFLR�1�������FRQ�SOD]R�GH�HMHFXFLyQ�KDVWD�HO������������
�

�

(QWUHJDEOH�HVSHFtILFR� 6HVLyQ����� *HVWRU�SURYHHGRU� *HVWLyQ�DGHODQWDGD�
GtD� PHV� $xR�

,QIRUPH� JHQHUDO� GHO�
SURFHVR� FRPHUFLDO� D� OD�
IHFKD�

��� ��� ����� (VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�
QHJRFLRV�

'LDJQRVWLFR� FRPHUFLDO� SDUD� HYDOXDU� HO�
SXQWR�GH�SDUWLGD�GHO�DFRPSDxDPLHQWR�\�
OD� FRQVWUXFFLyQ� GHO� SODQ� HVWUDWpJLFR�
FRPHUFLDO��

'HYROXFLyQ� GH� SUXHEDV�
PDLQGVRQDU�
� ��� ��� ����� (VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�

QHJRFLRV�
5HDOL]DFLyQ�GH� ODV� SUXHEDV�PDLQGVRQDU��
\�HO�HVSDFLR�SDUD�VX�GHYROXFLyQ�

3ODQ� (VWUDWpJLFR�
FRPHUFLDO� �HVWUDWHJLDV��
PHWDV�� WiFWLFDV��
LQGLFDGRUHV�� UHVSRQVDEOH�
\� IHFKD� GH� (MHFXFLyQ���
FRQ� HO� REMHWLYR� SURSRQHU�
DFFLRQHV�SDUD�HO�ORJUR�GH�
YLFWRULDV� FRPHUFLDOHV�
WHPSUDQDV��

����
����
���

��� ����� (VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�
QHJRFLRV�

&RQVWUXFFLyQ� GHO� SODQ� HVWUDWpJLFR���
'HILQLFLyQ� GH� REMHWLYRV�� � SUREOHPD� TXH�
VH� VROXFLRQD�� � SRUWDIROLR� GH� SURGXFWRV���
KHUUDPLHQWDV�� SXEOLFR� REMHWLYR�� WiFWLFDV��
HVWUDWHJLDV�� HTXLSR� KXPDQR� \� WpFQLFR��
SUHVXSXHVWR�HQWUH�RWURV�

'RV�FRQH[LRQHV�
FRPHUFLDOHV

� ��� ��� �����

(VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�
QHJRFLRV�
�

6H� DQH[DUD� GRFXPHQWR� FRQ� ODV�
DFWLYLGDGHV� UHDOL]DGDV� SDUD� FRQWDFWRV�
FRPHUFLDOHV��

x� 6H�UHDOL]DURQ�ODV�SUXHEDV�PDLQGVRQDU��DO�OLGHU��GH�OD�HPSUHVD���HV�XQD�KHUUDPLHQWD�TXH�SHUPLWH�FRQRFHU�OD�IRUPD�
GH�SHQVDU�GH�ODV�SHUVRQDV�\�HO�LPSDFWR��TXH�SXHGHQ�WHQHU�HQ�OD�HPSUHVD����

��������

���6H�DQH[D�GRFXPHQWR��

�
&RQFOXVLRQHV�GHO�DFRPSDxDPLHQWR�����0RQWHVRO���HVWD�HQIRFDGD�HQ��GHVDUUROODU�KiELWRV�GH�FRQVXPR�VRVWHQLEOH�\�
FRQFLHQWL]DU�D�ODV�FRPXQLGDGHV�VREUH�HO�FXLGDGR�PHGLRDPELHQWDO���+DFHQ��SURGXFWRV�GH�DVHR�SHUVRQDO�\�FRVPpWLFD�
VRVWHQLEOH��QDWXUDOHV�\�GH�XQD�H[FHOHQWH�FDOLGDG��
&XHQWDQ�FRQ�SDJLQD��KWWSV���ZZZ�PRQWHVROVRVWHQLEOH�FRP�\�UHGHV�VRFLDOHV�PRQWHVROVRVWHQLEOH��
�
$WLHQGHQ�FOLHQWHV��E�WR�E�\�E�WR�F�
��
$WLHQGHQ�FOLHQWHV�HQ�&RORPELD���
�
6H�GHVDUUROOR�HO�SODQ�HVWUDWpJLFR�FRPHUFLDO��3(&��
2EMHWLYRV����3RWHQFLDOL]DU�ORV�FOLHQWHV�TXH�KR\�VH�WLHQHQ�E�WR�E���)LGHOL]DU�FOLHQWHV�TXH�KDQ�FRPSUDGR�UHFLHQWH�R�QR�
WDQ�UHFLHQWH��%�72�%�<�%�72�&������$SHUWXUD�GH�QXHYRV�FOLHQWHV���,QQRYDFLyQ�\�GHVDUUROOR���
3URGXFWRV���6KDPSRR�VROLGR��DFRQGLFLRQDGRU�VROLGR��FRORQLD�VROLGD��MDEyQ�GH����VHJXQGRV��GHVRGRUDQWH�\�]DSDWRV�
ELRGHJUDGDEOHV��
3HUILO�GH�FOLHQWHV���E�WR�F�\�E�WR�F�
(VWUDWHJLDV� \� WiFWLFDV�� � � 6H� DGMXQWD� FXDGUR� GH� PDQGR�� SDUD� HO� GHVDUUROOR� GH� ODV� HVWUDWHJLDV�� \� WiFWLFDV� D�
LPSOHPHQWDU�
+HUUDPLHQWDV�\�VLVWHPDV��7UDEDMDU�FRQ�&50��YHUVLyQ�IUHH�FRPR�+XE�VSRW�
'HILQLFLyQ�GH�PpWULFDV��'H�DFXHUGR��D�ORV�REMHWLYRV�WUD]DGRV��
'HILQLFLyQ�GH� ODV���SV�GH�PHUFDGHR��3URGXFWR��SUHFLR��SOD]D��SURPRFLyQ�� ODV�FXDOHV�GHEHQ�HVWDU�DOLQHDGRV�SDUD�
SRGHU�OOHYDU�D�FDER�HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV��
3UHVXSXHVWR��1HFHVDULR�FRQWDU�FRQ�UHFXUVRV�HFRQyPLFRV�SDUD�SRGHU�RSHUDU����
3ODQ�GH�DFFLyQ���3DUD�LPSOHPHQWDU�GHVDUUROOR�GH�QXHYRV�PHUFDGRV��
�
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�
'HVFULSFLyQ�GH�OD�IRWRJUDItD��)RWR�FRQ��&DPLOR�0ROLQD�
�
1RPEUH�GH�DFWLYLGDG��&LHUUH��GHO�6HUYLFLR�GH�
�
�
$FWLYLGDG� TXH� VH� HVWDED� HMHFXWDQGR�� &LHUUH�
HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV��SDUD�OD�LQLFLDWLYD���0RQWHVRO�
�
/XJDU�GHO�HYHQWR��9LUWXDO�
�
+RUD�������SP��������SP��
�
1RPEUH�GH�ORV�DVLVWHQWHV�\�HQWLGDG���
2ULHWD�5HVWUHSR�±�(VFDOD�&RQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV
&DPLOR�0ROLQD��0RQWHVRO��
2WURV�DQH[RV�� �'LDJQRVWLFR� FRPHUFLDO� LQLFLDO�� � �3ODQ�HVWUDWpJLFR� FRPHUFLDO� \� SODQ� GH� DFFLyQ� SDUD� HO�
REMHWLYRV�GH���$XPHQWDU��HQ�YHQWD��VHD�D�WUDYpV�GH�FOLHQWHV�QXHYRV��GH��ILGHOL]DU�FOLHQWHV��GH�SHQHWUDU�QXH
GHVDUUROOR�H�LQQRYDFLyQ�HQ�SURGXFWRV��3UXHEDV�PDLQGVRQDU���FRQH[LRQHV�FRPHUFLDOHV�
sϭϴϭϬϮϮ�

)RUPDWR�
)2�'(6(�$FWD�GH�,QWHUYHQFLRQHV�

&ŽƚŽŐƌĂĨşĂ�ĚĞ�ůĂ�ŝŶƚĞƌǀĞŶĐŝſŶ�
�

�
�

&DPLOR�0ROLQD�\�2ULHWD�5HVWUHSR�SURIHVLRQDO�GH�(VFDOD

GH�DFRPSDxDPLHQWR�D���0RQWHVRO�

&LHUUH� � � UHODFLRQDGR� FRQ� HO� HQWUHJDEOH� 'LVHxR� \� HMHFXFLyQ� GH� HVWUXFWXUD� \�
0RQWHVRO��

&RQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�

'LDJQRVWLFR� FRPHUFLDO� LQLFLDO�� � �3ODQ�HVWUDWpJLFR� FRPHUFLDO� \� SODQ� GH� DFFLyQ� SDUD� HO�
HD�D�WUDYpV�GH�FOLHQWHV�QXHYRV��GH��ILGHOL]DU�FOLHQWHV��GH�SHQHWUDU�QXH
��3UXHEDV�PDLQGVRQDU���FRQH[LRQHV�FRPHUFLDOHV��

�

SURIHVLRQDO�GH�(VFDOD�

'LVHxR� \� HMHFXFLyQ� GH� HVWUXFWXUD� \�

'LDJQRVWLFR� FRPHUFLDO� LQLFLDO�� � �3ODQ�HVWUDWpJLFR� FRPHUFLDO� \� SODQ� GH� DFFLyQ� SDUD� HO� GHVDUUROOR� GH� ORV�
HD�D�WUDYpV�GH�FOLHQWHV�QXHYRV��GH��ILGHOL]DU�FOLHQWHV��GH�SHQHWUDU�QXHYRV�PHUFDGRV��
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(O GLDJQRVWLFR FRPHUFLDO D 0RQWHVRO QR VH SXHGH UHDOL]DU GH PDQHUD LQGHSHQGLHQWH� VH
GHEH UHDOL]DU GHQWUR GH OD LQWHJUDOLGDG GH OD HPSUHVD� 6H GHEHQ GLDJQRVWLFDU ODV
GLIHUHQWHV iUHDV \D TXH WRGDV FRQWULEX\HQ DO ORJUR GH ORV UHVXOWDGRV GH OD HPSUHVD� 8QD
HPSUHVD TXH QR WHQJD XQ SODQ HVWUDWpJLFR SDUD RSHUDU� TXH QR WHQJD XQ PRGHOR GH
QHJRFLR� TXH QR WHQJD XQ VLVWHPD GRFXPHQWDGR GH FRVWRV GH VXV SURGXFWRV \�R VHUYLFLRV�
TXH QR FXHQWH FRQ XQ iUHD FRPHUFLDO� GH FRPXQLFDFLRQHV� HQWUH PXFKRV RWURV QR VH
HQFXHQWUD��SUHSDUDGD�SDUD�LPSOHPHQWDU�XQ�EXHQ�SODQ�GH�PHUFDGHR�\�YHQWDV�

� 0RGHOR�GH���QHJRFLRV� 6H�UHDOL]D�OD�HYDOXDFLyQ�GHO PRGHOR�GH�QHJRFLR�LQLFLDO

� �3ODQ GH PHUFDGHR \ YHQWDV� 6H FXHQWD FRQ XQ SODQ GH PHUFDGHR \ YHQWDV� TXH
VH�GHEH�YDOLGDU�\�DMXVWDU�

� 3ODQ�GH�PDUNHWLQJ�GLJLWDO� 3RU�FRQVWUXLU

� &RQRFLPLHQWR GHO VHFWRU \ OD FRPSHWHQFLD� &RQRFH VX FRPSHWHQFLD� OD WLHQH
GRFXPHQWDGD�

� &RQRFLPLHQWR�GH�ORV�FOLHQWHV��%�WR�E�\�%�WR��F�

� ,PDJHQ FRUSRUDWLYD� 6H FXHQWD FRQ XQD LPDJHQ FRUSRUDWLYD� DSOLFDGD HQ SLH]DV
JUDILFDV�\�GLJLWDOHV

� &DWiORJR GH 3URGXFWRV� 6H UHYLVD XQ FDWiORJR GH ORV SURGXFWRV TXH VH RIUHFHQ�
FRVPpWLFD�QDWXUDO��SURGXFWRV�VRVWHQLEOHV

� 3XEOLFLGDG \ SURPRFLyQ� 6H FXHQWD FRQ PHGLRV GLJLWDOHV� QHFHVDULR FRQWDU FRQ
XQ�SODQ�GH�FRPXQLFDFLRQHV�\�XQ�SODQ�GH�FRQWHQLGRV

� 1RUPDWLYLGDG� &XHQWD�FRQ�WRGRV�ORV�UHJLVWURV�\�SHUPLVRV SDUD�RSHUDU�

� &RVWHR�GH�ORV�SURGXFWRV�\��VHUYLFLRV� 6H�KDFH�GH�IRUPD SURIHVLRQDO�

� 0pWULFDV� 'HILQLGDV

� 2EMHWLYRV�FRPHUFLDOHV� 3RU�DMXVWDUVH

� &DSLWDO GH WUDEDMR� 6H FXHQWD FRQ UHFXUVRV SURSLRV SDUD RSHUDU� SDUD WHPDV GH
LQQRYDFLyQ KD FRQWDGR FRQ UHFXUVRV REWHQLGRV SRU LQFHQWLYRV GH SURJUDPDV \
SUR\HFWRV�D�ORV�TXH�D�DSOLFDGR



� /RJtVWLFD� 6H WLHQHQ SURFHGLPLHQWRV VLVWHPDWL]DGRV \ RUJDQL]DGRV SDUD SRGHU
FXPSOLU�FRQ�ORV�SURFHVRV�HPSUHVDULDOHV�



�]EkZI[j]�GI�E][IrQ][Ih�E]ZIgEQ<YIh

!$"0�/$ �/$/0�"�� �

�

�[jg]GkEEQ_[

0RQWHVRO� HVWi HQIRFDGD HQ GHVDUUROODU KiELWRV GH FRQVXPR VRVWHQLEOH \ FRQFLHQWL]DU D ODV
FRPXQLGDGHV VREUH HO FXLGDGR PHGLRDPELHQWDO� +DFHQ SURGXFWRV GH�DVHR SHUVRQDO \ FRVPpWLFD
VRVWHQLEOH��QDWXUDOHV�\�GH�XQD�H[FHOHQWH�FDOLGDG�

&XHQWDQ�FRQ�SDJLQD KWWSV���ZZZ�PRQWHVROVRVWHQLEOH�FRP

5HGHV�VRFLDOHV�HQ�,QVWDJUDP�\�HQ�)DFHERRN���PRQWHVROVRVWHQLEOH

� 0RQWHVRO WLHQH FRGLILFDGR XQ SURGXFWR HQ &DUXOOD D WUDYpV GH OD 3URPRWRUD GH &RPHUFLR
6RFLDO� TXH HV XQD &RUSRUDFLyQ VLQ iQLPR GH OXFUR� (PSUHVD OtGHU TXH GHVDUUROOD DO
SHTXHxR HPSUHVDULR PHGLDQWH OD�FRPHUFLDOL]DFLyQ GH SURGXFWRV \ VHUYLFLRV� OD ILQDQFLDFLyQ
GH�LQVXPRV�\�FDUWHUD�\�OD�DVHVRUtD�GH�PHUFDGRV�

6H VROLFLWD D OD SHUVRQD FRPHUFLDO GH OD 3URPRWRUD GH &RPHUFLR 6RFLDO� GLUHFWRUD GH OtQHD GH OD
FDWHJRULD GH SURGXFWRV TXH SRU IDYRU KLFLHUD JHVWLyQ SDUD DPSOLDU FRQ OD FDGHQD� OD H[WHQVLyQ GH
3/8�SDUD�TXH�VH�WXYLHUDQ�ORV�SURGXFWRV�HQ�ORV�DOPDFHQHV�WRS��e[LWR�ZRZ�

/LOLD�$PSDUR�+HUUHUD�0D\D��FHOXODU�����������

(Q OD FRQYHUVDFLyQ VRVWHQLGD FRQ OD HMHFXWLYD GH 3&6� PDQLIHVWy TXH HUD XQ SURGXFWR V~SHU \ TXH
HVWi�UHYLVDQGR�RWURV�IRUPDWRV�SDUD�FRGLILFDUOR�

(VWD FRQYHUVDFLyQ VH DGHODQWR GH FRP~Q DFXHUGR FRQ HO HPSUHVDULR &DPLOR� GDGR TXH HQ OR
SHUVRQDO WHQJR FHUFDQtD FRQ HO SHUVRQDO GH OD 3&6� HQWLGDG GH OD FXDO IXL GLUHFWRUD GXUDQWH XQ
WLHPSR�

6H�DQH[DQ�IRWRV�GH�OD�FRQYHUVDFLyQ�

https://www.montesolsostenible.com


�



(O�HPSUHVDULR�FRQRFH�FXiO�HV�HO�SURFHVR�TXH�GHEH�FRQWLQXDU��SDUD�ORJUDU�OD�H[WHQVLyQ�GH�VXV
SURGXFWRV�HQ�ORV�RWURV�IRUPDWRV�GH�OD�FDGHQD�

$�OD�IHFKD�GH�HVWH�LQIRUPH�HVWDEDQ�HQ�FRPXQLFDFLyQ�/LOL�$PSDUR�0D\D�\�&DPLOR�0RUD�

� &RQWDFWR�FRQ�3UHFRORPELD�0p[LFR��6H�YLHQHQ�DGHODQWDQGR�FRQYHUVDFLRQHV�FRQ�OD�'UD�
$GULDQD�*XWLpUUH]�HMHFXWLYD�GH�3URFRORPELD�0p[LFR��WHOpIRQR��������������

6H�HQWLHQGH�TXH�HV�XQ�SURFHVR�TXH�SXHGH�OOHYDU�WLHPSR��SHUR�VH�WLHQHQ�QH[RV�\�UHODFLRQHV�FRQ�OD
IXQFLRQDULD�HQ�PHQFLyQ�

6H�OH�FRPSDUWLy�OD�SUHVHQWDFLyQ�GH�OD�HPSUHVD�\�VH�HVWi�D�OD�HVSHUD�GH�VX�UHVSXHVWD���(V�XQD
SHUVRQD�PX\�FRPSURPHWLGD�FRQ�ORV�HPSUHVDULRV�FRORPELDQRV�

6H�FRPSDUWHQ�ODV��IRWRV�GH�ORV�FRPXQLFDGRV�D�$GULDQD��SHUVRQD�FRQ�OD�FXDO�WHQHPRV�UHODFLRQHV
PX\�FRUGLDOHV
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RUTA N RADICACIÓN DE FACTURAS

INFORMACIÓN GENERAL

Tipo radicación E-mail

576

Fecha 21/03/2023 11:30 am

Asunto 811007550; ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S 01 00; FAES10; 01;
ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S

De ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S.A.S. : facturacion@isiigo.com

Para radicacionvaucher@rutanmedellin.org

 

INFORMACIÓN DE FACTURA

Fecha
factura

17/03/2023 12:00 am Número factura FAES10

Proveedor
Escala Consciencia & Negocios Sas
Cl 16Aa Sur 42 91 Of 611 Edificio
Campestre 1643
escala@escala.edu.co
Medellin, Antioquia

Nit 811007550

Total iva 518.325,51 Responsabilidad Fiscal O-47

Valor
factura

3.246.354,51

CUFE 934f1cc98b69250397f1fd2f140dc8aec20c89b94d220470594c61fcfbae0060bbfb85d44fb02010f61cddc1bb181252

 

DESCRIPCIÓN CANTIDAD V.UNITARIO IVA TOTAL

Servicios profesionales / tecnicos / otros 2.728.029,00 518.325,51 2.728.029,00

Total  2.728.029,00

Johan Sebastian Marin Perez
Contratista



Usuario: 03-21-2023 03:03 PM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 1 de 2

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  

Señor (es): OBLIGACION SIN CONTRATO 
PROVEEDOR VÁUCHER

132

MAR. 21/2023Fecha:
811.007.550Nit:

 2,827,603.00Valor:
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611

Contrato:

PCPV169Obligación:

 Valor Gravado 19

 Valor de retención de IVA.

 Valor retención.

 Valor IVA 19

 2,728,029.00

 77,749.00

 341,003.00

 518,326.00

 RPR 1302

Compromiso
232020200800000000311806080338
701

Rubro
 3,246,355.00

Valor

IRE19

35

120

01

Código
Retencion de IVA 19%

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y 
RECREACION
HONORARIOS 11%

Nombre
 77,749.00

 5,456.00

 35,464.00

 300,083.00

Valor
 518,326.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

Base

 24362705

 24402405

 24360305

 24010110

 310901910101

 310901910192

 24362505

Cuenta

 2,728,029.00

 518,326.00

Débito
 5,456.00

 35,464.00

 300,083.00

 2,827,603.00

 77,749.00

Crédito
 2,728,029.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

 2,728,029.00

 518,326.00

Base

 Elaboró Auxiliar Administrativo Contabilidad Autorizó Profesional Universitario Contabilidad

ACOMPAÑAMIENTO ESPECIALIZADO EN ACCESO A MERCADOS 
PERMITIENDO APROVECHAR HERRAMIENTAS PARA LA 
GENERACIÓN Y/O AUMENTO DE VENTAS DE SUPRODUCTO O 
SERVICIO.

Observaciones:

Nombre Valor

VALORES RETENCIONES

%
 15.00

 0.20

 1.30

 11.00

Certificado
CDPR 775 HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA

VIGENCIA

Centro Costo: RUTA EMPRENDEDORA (ETAPAS MADURAS

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y RECREACIÓN

HONORARIOS 11%

SERVICIOS

HONORARIOS SERVICIOS PROFESIO

IVA ASUMIDO 19%

RETEIVA REGIMEN COMUN

03387

FAES11Doc. Prov:

Radicado:

Número
132

132

132

132

132

132

132

TATIANA RUIZ SALAZAR  

Abr.21/2023Fecha Vencimiento:

Total  3,246,355.00  3,246,355.00

24500000329Cuenta Pagadora:

659



Usuario: 03-21-2023 03:03 PM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 2 de 2

 3,246,355.00  3,246,355.0024500000329Cuenta Pagadora:
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Usuario: 12-20-2022 02:59 PM XENCO S.A.:

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

CMUNERA

CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A
  Nit:  900.323.466-1

<iFCorOrdenRN>

ORDEN DE COMPRA O SERVICIO 
  PBX + 57(4):  516 77 70

Pág. 1 de 1

912ORDEN DE COMPRA No.:
Dic. 20 / 2022FECHA:
811.007.550PROVEEDOR: ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S 
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611DIRECCIÓN:
3202714158TELÉFONO:

 3,246,355.00

 ASESORIA ESPECIALIZADA
DESCRIPCION

1
CANT 

 2,728,029.00
VLR. UNITARIO

30203018
REFERENCIA

 2,728,029.00
VLR. TOTAL

TOTAL:

FORMA DE PAGO: 14 10 DIAS

COMPROMISO CERTIFICADO RUBRO VALOR
1302 775 659  3,246,355.00CDP

SUBTOTAL:
MAS IVA:

 2,728,029.00
 518,326.00

SOLICITÓ ELABORÓ

OBJETO: 02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias comerciales. Con este servicio se busca brindar 
acompañamiento especializado en acceso a mercados permitiendo aprovechar herramientas para la generación 
y/o aumento de ventas de su producto o servicio. Duración del Acompañamiento 15 horas. Plazo para ejecución: 
2 meses. Proyecto: Phima S.A.S.

RP

U. MEDIDA
SERVICIOS

Especificaciones Técnicas:

1. La Corporación RUTA N Pagará el valor de la orden de compra o servicio previa entrega de la factura con el lleno de requisitos
legales y los siguientes soportes:

- Certificado de paz y salvo por concepto de aportes al sistema integral de seguridad social y parafiscales.

2. Hace parte de esta orden de compra o servicio la propuesta económica presentada por el proveedor.

- Copia de orden de compra.

- Debe ser radicada en Gestión Documental de RUTA N o enviar al correo de facturación electrónica para quienes apliquen: 
facturacionelectronica@rutanmedellin.org.

CMUNERA

CONTRATO No:

03387CENTRO DE COSTOS:



1. Datos de la compra:

MM AAAA

Fecha: 12 2022

2. Justificación de la selección:

3. Entregables/actividades contratadas:

4. Datos de presupuesto:

5.  Anexos:

·         Formato de compra del ERP
·         Cotizaciones
·         CDP
·         RP

Ordenador del gasto:

Nombre:
Cargo:
Portafolio:
Corporación Ruta N Medellín

Proyectó: Revisó: Revisó:

Nombre: Nombre: Nombre:
Rol: Rol: Rol:

Centro de Costo

Ivan Dario Castaño
Director Ejecutivo

Con la firma del presente documento, el ordenador del gasto o su delegado autoriza la compra del bien o servicio solicitado. 

 $                                                                                                                                                                          2.728.029 
 $                                                                                                                                                                          3.246.355 

CM-2022-005

No CDP
No RP

Valor antes de IVA
Valor total (IVA incluido)

775

FORMATO

ORDEN DE COMPRA

912

1302
03387

FORM-COMP-002      VERSIÓN 1     FECHA: 06/10/2022

20
DD

No Orden de compra/servicio

Objeto de la compra/servicio

ENTREGABLES GENERALES
1. Informe de la reunión de concertación: Plan de trabajo, cronograma final de sesiones de acompañamiento, metodología del compañamiento y 
demás especificaciones asociadas al servicio.(formato 187 de concertación - Anexo 1 del contrato)
2.Herramienta del seguimiento del acompañamiento al emprendedor diligenciada.(Formato de de seguimiento y ejecución - Anexo 2 del contrato)
3.Informe final de la prestación del servicio.(formato 187 de cierre - Anexo 1 del contrato)
4.Productos asociados a cada uno de los servicios prestados de acuerdo a las órdenes de compra o servicio generadas en el marco del presente 
contrato, y de conformidad con las specificaciones técnicas contenidas en las fichas anexas a los términos de referencia de la convocatoria a la cual se 
postularon (Adjutos al formato 187 de cierre - Anexo 1 del contrato)

ENTREGABLES ESPECIFICOS
1. Plan Estratégico comercial (estrategias, metas, tácticas,indicadores, responsable y fecha de Ejecución), con el objetivoproponer acciones para el 
logro de victorias comercialestempranas.
2. Dos (2) conexiones comerciales con Clevel.

Este servicio permitirá al emprendedor realizar la revisión de la segmentación de clientes para la empresa, diseñar el Plan Estratégico comercial con el 
objetivo proponer acciones para el logro de victorias comerciales tempranas y establecer conexiones comerciales efectivas. La selección de éste 
proveedor se justifica por el contrato marco CM-2022-005.

No Orden de Compra

Nombre Proveedor
NIT/CC

N° Contrato marco (Si aplica)

912
ESCALA, CONSCIENCIA & NEGOCIOS SAS
811007550

Proceso de Compras
Virmar Yessid David Valle
Gestor Portafolio Gestionar

Geiner Orlando Toro Gutierrez
Supervisor Solicitante

Cristina Marcela Múnera

Dirección Ejecutiva

02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias comerciales. Con este servicio se busca brindar 
acompañamiento especializado en acceso a mercados permitiendo aprovechar herramientas para la generación 
y/o aumento de ventas de su producto o servicio. Duración del Acompañamiento 15 horas. Plazo para ejecución: 
2 meses. Proyecto: Phima S.A.S.



Nombre
NIT/CC

CDP

RP

Centro de 
costos

1.

2.

3.

Saldo del RP (diligenciar 
valor) 

Estado

  $                                                
-   

Autorizado para pagar

 con IVA X sin IVA 

4.

Nombre:
CC:
Cargo: 

(debe mantenerse la misma forma de reporte en todos los informes

FORMATO

RECIBIDO A SATISFACCIÓN ORDEN DE COMPRA O SERVICIO
FORM-COMP-004      VERSIÓN 1      FECHA: 27/09/2022

Fecha fin OC
Fecha inicio OC 
Valor de la orden de compra o servicio
Objeto de la orden de compra o servicio

Acta de supervisión No
Fecha de elaboración del acta 
Orden de compra o servicio N°

Proveedor

Número de contrato marco (Si aplica)
DATOS GENERALES

CM-2022-005

No de pago

1  $                            3.246.354 

3387

Las siguientes fueron las actividades(resumen) realizadas por la persona natural/ jurídica durante el periodo del presente informe:
COMPONENTE TÉCNICO/ACTIVIDADES:

COMPONENTE FINANCIERO Y CONTABLE:
A continuación, se detalla el histórico de pagos y novedades financieras relacionadas con la orden de compra o servicio.

PAGOS/DESEMBOLSOS

Datos presupuestales

En cumplimiento de sus obligaciones con los sistemas de salud, riesgos profesionales, pensión y parafiscales (según corresponda), de conformidad con el artículo 50 de la Ley 
789 de 2002, la persona natural o jurídica cumple con el pago de la seguridad social. (Ver anexo).

COMPONENTE ADMINISTRATIVO: 

Concepto de pago

02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias 
comerciales. Con este servicio se busca brindar acompañamiento 

Anexo 2

Anexo 1

�KZWKZ��/ME�Zhd��E�ʹ�D���>>1E

Isabel Cristina Bermúdez Romero
1098640138

Desarrolladora de Soluciones de CT+i, Nivel 3

El Supervisor manifiesta que el contratista/aliado ejecutó las obligaciones de la orden de compra en el periodo especificado en la presente acta y recibió a satisfacción las 
obligaciones derivadas del mismo.

FIRMA SUPERVISOR 

SOLICITANTE (SUPERVISOR)

Todos los valores incluidos en este informe se reportarán:
 del contrato/convenio) (los valores deben incluirse antes de retenciones).

912

Valor a pagar 

02-AC-002 Diseño y ejecución de estructura y estrategias comerciales. Con este servicio se busca brindar 
 $                                                                                                                                                                                             3.246.354 
22/12/2022
22/02/2023
775

1302

Escala Consciencia & Negocios SAS
811.007.550

1
10/03/2023

Viviana
Sello



EL SUSCRITO REPRESENTANTE LEGAL DE ESCALA 
CONSCIENCIA &          NEGOCIOS BIC SAS CON NIT - 811.007.550-3 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA Y LA SUSCRITA 
CONTADORA ADRIANA RIVERA CORREA EN USO DE LAS 

FACULTADES QUE LE CONFIERE LA LEY 43 DEL 13 DE 
DICIEMBRE DE 1990 

CERTIFICA 

Que  ESCALA CONSCIENCIA & NEGOCIOS BIC SAS con nit No 
811.007.550-3, se encuentra a paz y salvo con el pago de los aportes 
de Seguridad integral (Salud, Pensión, Riesgos Profesionales), y las 
obligaciones parafiscales con aportes a Caja de Compensación Familiar, 
I.C.B.F y SENA con respecto a los trabajadores al servicio de la Escuela,�
de conformidad con el articulo 50 ley 789 de 2002. Correspondiente a�
los seis (6) últimos meses.

Dada en Medellín a los 'RV����) días del mes de PDU]R de dos mil�
veintiWUHV (202�).

Atentamente, 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA 
C.C 1.128.274.706
Representante legal
Nit. 811.007.550-3

ADRIANA RIVERA CORREA 
C.C 43.158.684
T.P 154648-T
Contadora Pública Titulada
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&RQFOXVLRQHV�GHO�DFRPSDxDPLHQWR��5HXQLyQ�GH�ELHQYHQLGD�\�SUHVHQWDFLyQ�JHQHUDO�GH�OD�PHWRGRORJtD�\�JHQHUDU�HO�
SULPHU�DFHUFDPLHQWR�DO�HPSUHVDULR��GHO�SURJUDPD�\�(VFDOD�&RQVFLHQFLD�\�1HJRFLR��

,,� 3/$1�'(�$&&,Ï1 &203520,626�
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)2�'(6(�$FWD�GH�,QWHUYHQFLRQHV�

$JHQGDU�DFWLYLGDGHV�VLJXLHQWHV�SDUD��DQiOLVLV�GH�LQIRUPDFLyQ 3URYHHGRU���
�� $JHQGDU�HO�VLJXLHQWH�HVSDFLR�FRQ�

FRPSURPLVR���
�� (QWUHJDU�$FWD�)LUPDGD�
(PSUHQGHGRU�(PSUHVDULR���
�� (QWUHJDU�$FWD�)LUPDGD�

�������������%ULQGDU�'LVSRQLELOLGDG�

� +25$��������SP�±������SP�

�
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�
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�
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&ŽƚŽŐƌĂĨşĂ�ĚĞ�ůĂ�ŝŶƚĞƌǀĞŶĐŝſŶ��
�

�
�
'HVFULSFLyQ�GH�OD�IRWRJUDItD��)RWR�FRQ��-RUJH�3DWLxR�GH�3KLPD
(VFDOD�FRQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�
�
1RPEUH�GH�DFWLYLGDG��&RQFHUWDFLyQ�GHO�6HUYLFLR
�
�
$FWLYLGDG�TXH�VH�HVWDED�HMHFXWDQGR��&RQFHUWDFLyQ
\�HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV�SDUD�OD�LQLFLDWLYD�3KLPD
�
/XJDU�GHO�HYHQWR��9LUWXDO�
�
�
+RUD��������DP�±������DP��
�
�
1RPEUH�GH�ORV�DVLVWHQWHV�\�HQWLGDG���
2ULHWD�5HVWUHSR�±�(VFDOD�(VFDOD�FRQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV
-RUJH�3DWLxR�±�3KLPD�6DV�
�
2WURV�DQH[RV���3UHVHQWDFLyQ�GH�.LFN�2II�5XWD�1
]�B�+'�DTY,X8Y��Q�HGLW�VOLGH LG�S���
sϭϴϭϬϮϮ�

)RUPDWR�
)2�'(6(�$FWD�GH�,QWHUYHQFLRQHV�

�

-RUJH�3DWLxR�GH�3KLPD�VDV�\��2ULHWD�5HVWUHSR��SURIHVLRQDO�GH�

FLyQ�GHO�6HUYLFLR�

&RQFHUWDFLyQ��UHODFLRQDGR�FRQ�HO�HQWUHJDEOH��HQ�'LVHxR�\�HMHFXFLyQ�GH�HVWUXFWXUD�
3KLPD�6DV��

(VFDOD�FRQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�

2WURV�DQH[RV���3UHVHQWDFLyQ�GH�.LFN�2II�5XWD�1KWWSV���GRFV�JRRJOH�FRP�SUHVHQWDWLRQ�G��N;.4UJ8<K��DO-

�

SURIHVLRQDO�GH�

'LVHxR�\�HMHFXFLyQ�GH�HVWUXFWXUD�

KWWSV���GRFV�JRRJOH�FRP�SUHVHQWDWLRQ�G��N;.4UJ8<K��DO-�
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)HFKD��
�� �� ����� 1RPEUH�GH�OD�(PSUHVD�R�

LGHD�GH�1HJRFLR��� 3KLPD�6DV��

1RPEUH���2ULHWD�GHO�3LODU�5HVWUHSR�3� (PSUHQGHGRU�\�R�HPSUHVDULR��-RUJH��3DWLxR�
&F�����������

&96��1R�DSOLFD� $OLDGR��(VFDOD�
&RQVFLHQFLD�\�1HJRFLRV��

�
7,32�'(�,17(59(1&,Ï1�

'LDJQyVWLFR�LQLFLDO�� � 'LDJQyVWLFR�6HJXLPLHQWR� �
$VHVRUtD�(PSUHVDULDO� � $VHVRUtD�(PSUHVDULDO�$OLDGR� �
9LVLWD�(PSUHVDULDO� � ÈUHD�GH�DVHVRUtD���&LHUUH�� ;�

�
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&yG��)2�'(6(����� )RUPDWR�

)2�'(6(�$FWD�GH�,QWHUYHQFLRQHV�

�

9HUVLyQ����
��

�

/D�SUHVHQWH�UHXQLyQ�WLHQH�FRPR�REMHWLYR�UHDOL]DU�HO�FLHUUH��GH�ORV�VHUYLFLRV�DVRFLDGRV��D�3KLPD�6DV�HQ��'LVHxR�\�
HMHFXFLyQ�GH�HVWUXFWXUD�\�HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV���GH�FRQIRUPLGDG�FRQ�ORV�HQWUHJDEOHV�FRUUHVSRQGLHQWHV�DO�FRQWUDWR�
1����$&�����'LVHxR��2UGHQ�GH�&RPSUD�R�6HUYLFLR�1�������FRQ�SOD]R�GH�HMHFXFLyQ�KDVWD�HO������������
�

�

(QWUHJDEOH�HVSHFtILFR� 6HVLyQ������ *HVWRU�SURYHHGRU� *HVWLyQ�DGHODQWDGD�
GtD� PHV� DxR�

,QIRUPH� JHQHUDO� GHO�
SURFHVR� FRPHUFLDO� D� OD�
IHFKD�

���
��� �� ����� (VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�

QHJRFLRV�

'LDJQRVWLFR� FRPHUFLDO� SDUD� HYDOXDU� HO�
SXQWR�GH�SDUWLGD�GHO�DFRPSDxDPLHQWR�\�
OD� FRQVWUXFFLyQ� GHO� SODQ� HVWUDWpJLFR�
FRPHUFLDO��

3ODQ� (VWUDWpJLFR�
FRPHUFLDO� �HVWUDWHJLDV��
PHWDV�� WiFWLFDV��
LQGLFDGRUHV�� UHVSRQVDEOH�
\� IHFKD� GH� (MHFXFLyQ���
FRQ� HO� REMHWLYR� SURSRQHU�
DFFLRQHV�SDUD�HO�ORJUR�GH�
YLFWRULDV� FRPHUFLDOHV�
WHPSUDQDV��

���
���
���

�� ����� (VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�
QHJRFLRV�

&RQVWUXFFLyQ� GHO� SODQ� HVWUDWpJLFR���
'HILQLFLyQ� GH� REMHWLYRV�� � SUREOHPD� TXH�
VH� VROXFLRQD�� � SRUWDIROLR� GH� SURGXFWRV���
KHUUDPLHQWDV�� SXEOLFR� REMHWLYR�� WiFWLFDV��
HVWUDWHJLDV�� HTXLSR� KXPDQR� \� WpFQLFR��
SUHVXSXHVWR�HQWUH�RWURV�

'RV�FRQH[LRQHV�
FRPHUFLDOHV�

���
�� �� �����

(VFDOD��&RQVFLHQFLD�\�
QHJRFLRV�
�

'HILQLFLyQ� GH� HVWUDWHJLDV� SDUD� YHQGHU�
SRU� 0DUNHW� SODFH�� $PD]RQ� \� FHQWUR�
FRPHUFLDO��YLUWXDO�0DQL]DOHV��

�

�
&RQFOXVLRQHV� GHO� DFRPSDxDPLHQWR�� (V� XQ� HPSUHQGLPLHQWR� � TXH� WLHQH� LQYROXFUDGRV� � WHPDV� GH� LQQRYDFLyQ��
WHFQRORJtD�\�VRVWHQLELOLGDG���(O��HPSUHVDULR�KD��HQWHQGLGR�TXH�GHEHQ�SDVDU�GH�OD�HWDSD�IRUWDOHFLPLHQWR�D�OD�HWDSD�GH�
FRQVROLGDFLyQ�\��HV�DOJR�TXH�UHTXLHUH�XQD�SODQHDFLyQ�LQWHJUDO���SDUD�SRGHU�GHVDUUROODU�\�SRWHQFLDOL]DU��ORV�SURGXFWRV�
GHVDUUROODGRV���LPSOHPHQWDU�HO�SODQ�HVWUDWpJLFR�FRPHUFLDO��
6H�GHVDUUROODURQ�GLIHUHQWHV�DFWLYLGDGHV���5HYLVLyQ�GH�ORV�PHGLRV�GLJLWDOHV��UHFRPHQGDFLyQ�GH�DSOLFDFLRQHV�IUHH�SDUD�
SRWHQFLDOL]DUORV���ZZZ�QLEOHUVLONWLGH�FRP���ZZZ�PHWULFRO�FRP��ZZZ�KXEVSRW�FRP�
6H�UHYLVR�ORV�UHVXOWDGRV�DUURMDGRV�SRU�JRRJOH�DQDOLWLFV��
6H�DQDOL]DURQ�ORV�EURFKXUH�GH�ORV�SURGXFWRV��
�
6H�GHVDUUROOR�HO�SODQ�HVWUDWpJLFR�FRPHUFLDO��3(&��
2EMHWLYRV�� 'HVDUUROOR� GH� QXHYRV� SURGXFWRV�� SRWHQFLDOL]DU� ORV� DFWXDOHV�� � DXPHQWDU� YHQWDV�� WUDEDMDU� FRQ� FOLHQWHV�
SURVSHFWRV��
3URGXFWRV�����SURGXFWRV��
/tQHD� JUHHQ� RQH�� XQD� SLQWXUD� FUHDGD� SRU� 3+,0$� TXH� HVWi� OLPSLDQGR� DO� SODQHWD� GH� HPLVLRQHV� GH� &2�����
)UHV2QH��OD�SDVWD�WpUPLFD�FRQ�QDQRWHFQRORJtD�FUHDGD�SRU�3+,0$�TXH�SXHGHV�DSOLFDU�IiFLOPHQWH�HQ�GLVLSDGRUHV�GH�
FDORU�GH�FRPSXWDGRUHV��FRQVRODV�GH�YLGHRMXHJR�\�RWURV�GLVSRVLWLYRV�HOHFWUyQLFRV�SDUD�PDQWHQHU�VXV�SURFHVDGRUHV�
HQ�XQ�HVWDGR�GH�ySWLPR�IXQFLRQDPLHQWR���
*UDSS�2QH����+DFLHQGR�FDXFKRV�PiV�UHVLVWHQWHV��SOiVWLFRV�TXH�FRQGXFHQ�HO�FDORU��HVWUXFWXUDV�HQ�ILEUD�PiV�OLYLDQDV�\�
SURGXFWRV� TXH� DQWHV� HUDQ� KHFKRV� FRQ� GHULYDGRV� GHO� SHWUyOHR� DKRUD� VRQ� KHFKRV� FRQ� GHULYDGRV� GH� OD� DJULFXOWXUD���
0DFV�RQH��$GLWLYR�SDUD�FDXFKR�VLOLFRQD�TXH�EDMD�HO�FRVWR�GHO�FRPSXHVWR�VLQ�DIHFWDU�HQ�JUDQ�PHGLGD�ODV�SULQFLSDOHV�
SURSLHGDGHV�GH�ORV�SURGXFWRV�YXOFDQL]DGRV�SRU�H[WUXVLyQ��FRPSUHVLyQ�H�LQ\HFFLyQ��JUDFLDV�D�TXH�FRQWLHQH�JUDIHQR��
3HUILO�GH�FOLHQWHV��3DUD�DOJXQRV�SURGXFWRV�E�WR�E�\�E�WR�F�
(VWUDWHJLDV� \� WiFWLFDV�� � � 6H� DGMXQWD� FXDGUR� GH� PDQGR�� SDUD� HO� GHVDUUROOR� GH� ODV� HVWUDWHJLDV�� \� WiFWLFDV� D�
LPSOHPHQWDU�
+HUUDPLHQWDV�\�VLVWHPDV��7UDEDMDU�FRQ�&50��YHUVLyQ�IUHH�FRPR�+XE�VSRW�
'HILQLFLyQ�GH�PpWULFDV��'H�DFXHUGR��D�ORV�REMHWLYRV�WUD]DGRV��
'HILQLFLyQ�GH� ODV���SV�GH�PHUFDGHR��3URGXFWR��SUHFLR��SOD]D��SURPRFLyQ�� ODV�FXDOHV�GHEHQ�HVWDU�DOLQHDGRV�SDUD�
SRGHU�OOHYDU�D�FDER�HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV��
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3UHVXSXHVWR��1HFHVDULR�FRQWDU�FRQ�UHFXUVRV�HFRQyPLFRV�SDUD�SRGHU�RSHUDU����
3ODQ�GH�DFFLyQ���3DUD�LPSOHPHQWDU�GHVDUUROOR�GH�QXHYRV�SURGXFWRV��
�
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�
�
'HVFULSFLyQ�GH�OD� IRWRJUDItD��)RWR�FRQ�-RUJH�3DWLxR� �GH�3KLPD�VDV� � � � �\�2ULHWD�5HVWUHSR�SURIHVLRQDO�GH�
(VFDOD�
�
1RPEUH�GH�DFWLYLGDG��&LHUUH��GHO�6HUYLFLR�GH�DFRPSDxDPLHQWR�D��3KLPD��VDV��
�
�
$FWLYLGDG� TXH� VH� HVWDED� HMHFXWDQGR�� &LHUUH� � � UHODFLRQDGR� FRQ� HO� HQWUHJDEOH� 'LVHxR� \� HMHFXFLyQ� GH� HVWUXFWXUD� \�
HVWUDWHJLDV�FRPHUFLDOHV��SDUD�OD�LQLFLDWLYD���3KLPD�VDV��
�
/XJDU�GHO�HYHQWR��9LUWXDO�
�
+RUD�������SP��±������SP��
�
1RPEUH�GH�ORV�DVLVWHQWHV�\�HQWLGDG���
2ULHWD�5HVWUHSR�±�(VFDOD�&RQVFLHQFLD�\�QHJRFLRV�
-RUJH�3DWLxR���3KLPD�6DV��
�
2WURV� DQH[RV�� � 'LDJQRVWLFR� FRPHUFLDO� LQLFLDO�� � � 3ODQ� HVWUDWpJLFR� FRPHUFLDO� \� SODQ� GH� DFFLyQ� SDUD� HO� GHVDUUROOR� GH� OD�
HVWUDWHJLD�GH�QXHYRV�SURGXFWR�
sϭϴϭϬϮϮ�



',$*1Ï67,&2�&20(5&,$/�3+,0$�6$6�
�

(O�GLDJQRVWLFR�FRPHUFLDO�D��3KLPD�6DV��QR�VH�SXHGH�UHDOL]DU�GH�PDQHUD�LQGHSHQGLHQWH��VH�
GHEH� UHDOL]DU� GHQWUR� GH� OD� LQWHJUDOLGDG� GH� OD� HPSUHVD�� � 6H� GHEHQ� GLDJQRVWLFDU� ODV�
GLIHUHQWHV�iUHDV�\D�TXH�WRGDV�FRQWULEX\HQ�DO�ORJUR�GH�ORV�UHVXOWDGRV�GH�OD�HPSUHVD���8QD�
HPSUHVD� TXH� QR� WHQJD� XQ� SODQ� HVWUDWpJLFR� SDUD� RSHUDU�� TXH� QR� WHQJD� XQ� PRGHOR� GH�
QHJRFLR��TXH�QR�WHQJD�XQ�VLVWHPD��GRFXPHQWDGR�GH�FRVWRV�GH�VXV�SURGXFWRV�\�R�VHUYLFLRV��
HQWUH� PXFKRV� RWURV� QR� VH� HQFXHQWUD� � SUHSDUDGD� SDUD� LPSOHPHQWDU� XQ� EXHQ� SODQ� GH�
PHUFDGHR�\�YHQWDV���

�

¾�0RGHOR�GH���QHJRFLRV���6H�UHDOL]D�OD�HYDOXDFLyQ�GHO�PRGHOR�GH�QHJRFLR�LQLFLDO�
�
��

¾� 3ODQ�GH�PHUFDGHR�\�YHQWDV��1R�FXHQWD�FRQ�XQ�SODQ�GH�PHUFDGHR�\�YHQWDV��
�
¾�&RQRFLPLHQWR�GHO�VHFWRU�\�OD�FRPSHWHQFLD��&RQRFH�VX�FRPSHWHQFLD��SHUR�QR�OD�

WLHQH� GRFXPHQWDGD�� � (QWHQGLHQGR� � TXH� VXV� SURGXFWRV� HVWDQ� GLUHFWDPHQWH�
UHODFLRQDGRV�FRQ�LQQRYDFLyQ��WHFQRORJtD�\�VRVWHQLELOLGDG�
�

¾�&RQRFLPLHQWR� GH� ORV� FOLHQWHV�� %� WR� E� \� %� WR� � F�� � � 1R� VH� HQFXHQWUDQ�
GRFXPHQWDGRV���1R�KD\�XQ�&50�
�

¾� ,PDJHQ�FRUSRUDWLYD��6H�FXHQWD�FRQ�XQD�LPDJHQ��SHUR�QR�VH�FXHQWD�FRQ�HO�PDQXDO�
GH�OD�LPDJHQ���)DOWD�DSOLFDUOD��HQ�HWLTXHWDV��
�

¾� &DWiORJR�GH�3URGXFWRV��6H� � UHYLVD� � XQ�FDWiORJR�GH� ORV�SURGXFWRV� \�R� VHUYLFLRV�
TXH�VH�RIUHFHQ��HO�FXDO�VH�DQDOL]R�\�VH�KL]R�UHFRPHQGDFLRQHV��

�
¾� 3XEOLFLGDG� \� SURPRFLyQ�� 6H� FXHQWD� FRQ� PHGLRV� GLJLWDOHV� SHUR� QR� HVWDQ�

DFWXDOL]DGDV���VH�GHEHQ�SRWHQFLDOL]DU��
�

¾� 1RUPDWLYLGDG��/LFHQFLDV��FyGLJRV�GH�EDUUD�GRFXPHQWDGRV��
�

¾� &RVWHR�GH�ORV�SURGXFWRV�\��VHUYLFLRV��6H�KDFH�GH�IRUPD��SURIHVLRQDO��VH�GHEHQ�
WUDEDMDU�FRVWHRV�HQ�HVFDOD�
�

¾� 0pWULFDV���6LQ�GHILQLUVH�
�

¾� 2EMHWLYRV�FRPHUFLDOHV����6LQ�ILMDUVH�
�

¾� &DSLWDO�GH�WUDEDMR���1HFHVDULR�FRQWDU�FRQ�UHFXUVRV�HFRQyPLFRV�SDUD�SRGHU�RSHUDU��
�

¾� (TXLSR�GH�WUDEDMR��6LQ�FRQIRUPDUVH����











�]EkZI[j]�GI�E][IrQ][Ih�E]ZIgEQ<YIh

+��!��/�/

�

�[jg]GkEEQ_[

(V�XQD�HPSUHQGLPLHQWR��TXH�WLHQH�LQYROXFUDGRV��WHPDV�GH�LQQRYDFLyQ��WHFQRORJtD�\�VRVWHQLELOLGDG�

(Q�3+,0$ LQQRYDQ FRQ PDWHULDOHV \ SURGXFWRV GH OD LQGXVWULD FRQ DGLWLYRV TXtPLFRV D EDVH
GHO�JUDIHQR�

/RV�SURGXFWRV�
/tQHD�JUHHQ2QH��8QD�SLQWXUD�FUHDGD�SRU�3+,0$�TXH�HVWi�OLPSLDQGR�DO�SODQHWD�GH�HPLVLRQHV�GH
&2���(V�XQ��SURGXFWR��LQQRYDGRU�\�HFROyJLFR��HV�LGHDO�SDUD�KRJDUHV�3+,0$��YDQJXDUGLVWDV�
DPLJDEOHV�FRQ�HO�DPELHQWH�
)UHV2QH��/D�SDVWD�WpUPLFD�FRQ�QDQRWHFQRORJtD�FUHDGD�SRU�3+,0$�TXH�SXHGHV�DSOLFDU�IiFLOPHQWH
HQ�GLVLSDGRUHV�GH�FDORU�GH�FRPSXWDGRUHV��FRQVRODV�GH�YLGHRMXHJR�\�RWURV�GLVSRVLWLYRV�HOHFWUyQLFRV
SDUD�PDQWHQHU�VXV�SURFHVDGRUHV�HQ�XQ�HVWDGR�GH�ySWLPR�IXQFLRQDPLHQWR��'LVHxDGRUHV�JUiILFRV�\
HGLWRUHV�GH�YLGHR��LQJHQLHURV�GH�VRQLGR�\�SURGXFWRUHV�PXVLFDOHV��IDQiWLFRV�GH�ORV�YLGHRMXHJRV��R
JDPHUV��\�GHVDUUROODGRUHV�
*UDSS2QH����+DFLHQGR�FDXFKRV�PiV�UHVLVWHQWHV��SOiVWLFRV�TXH�FRQGXFHQ�HO�FDORU��HVWUXFWXUDV�HQ
ILEUD�PiV�OLYLDQDV�\�SURGXFWRV�TXH�DQWHV�HUDQ�KHFKRV�FRQ�GHULYDGRV�GHO�SHWUyOHR�DKRUD�VRQ�KHFKRV
FRQ�GHULYDGRV�GH�OD�DJULFXOWXUD�
0DFV2QH��$GLWLYR�SDUD�FDXFKR�VLOLFRQD�TXH�EDMD�HO�FRVWR�GHO�FRPSXHVWR�VLQ�DIHFWDU�HQ�JUDQ�PHGLGD
ODV�SULQFLSDOHV�SURSLHGDGHV�GH�ORV�SURGXFWRV�YXOFDQL]DGRV�SRU�H[WUXVLyQ��FRPSUHVLyQ�H�LQ\HFFLyQ�
JUDFLDV�D�TXH�FRQWLHQH�*UDIHQR�

&XHQWDQ�FRQ�SiJLQD Pjjdh���dPQZ<�E]�Q[QEQ]�

5HGHV�VRFLDOHV�HQ�,QVWDJUDP��)DFHERRN�\�:KDWV�ZHE

3DUD�FRQH[LRQHV�FRPHUFLDOHV�VH�DGHODQWD�WUDEDMR�FRQ�

� &HQWUR FRPHUFLDO YLUWXDO 0DQL]DOHV�
KWWSV���FHQWURFRPHUFLDOYLUWXDOPDQL]DOHV�YLYHVKRSV�FR�HV

/I EkI[j< E][ Y]E<YIh s DkgDkW<h pQgjk<YIh� G][GI j<[j] ]NIgI[jIh E]Z] GIZ<[G<[jIh

¥E]Zdg<G]g� pI[GIG]g¦� dkIGI[ <GfkQgQg s�] dg]Z]EQ][<g dg]GkEj]h s hIgpQEQ]h� �gQ[G<[G] k[

<E]Zd<\<ZQI[j] Q[jIOg<Y < Y]h ]NIgI[jIh d<g< d]jI[EQ<YQv<g hkh IZdgIh<h s pI[GIg hkh dg]GkEj]h

GI�Z<[Ig<�pQgjk<Y�




kI[j< E][�  ]E<YIh pQgjk<YIh� GI GQNIgI[jIh dgIEQ]h� s E][ GQNIgI[jIh Z]G<YQG<GIh GI d<O]� fkI

Q[EYksI[ Y]E<Y pQgjk<Y E]ZIgEQ<Y� D<[[Ig dkDYQEQj<gQ]� Q[jIOg<EQ_[ E][ �<EID]]X hP]d� Q[jIOg<EQ_[ I[

gIGIh h]EQ<YIh �[hj<Og<Z s qP<jh <dd QZ>OI[Ih s �] dg]GkEj]h� ¥GIdI[GQI[G] GIY dY<[ IhE]OQG]¦�

d]hQEQ_[�GI�Z<gE<���9��dY<[�DkgDkW<�

�Y IZdgIh<gQ] YSGIg GIY EI[jg] E]ZIgEQ<Y� �O[<EQ] �hGgkp<Y� EIYkY<g ÄÂÁÅÇÅÅÊÊÃ� �hj> gIpQh<[G] I[

IhjI Z]ZI[j] Y<h GQNIgI[jIh ]dEQ][Ih GI dgIEQ] d<g< ]NgIEIg IY d<fkIjI QGI<Y d<g< ]NgIEIg <

+��!� s IZdIv<g < pI[GIg Y]h dg]GkEj]h� dIg] d<g< Ihj] IY IZdgIh<gQ] �]gOI +<jQ\]� GIDI

]gO<[Qv<g IjQfkIj<h s IhdIEQNQE<EQ][Ih GI Y]h dg]GkEj]h s fkI hI dkIG<[ pI[GIg I[ k[ Z<gXIj dY<EI

s<�fkI��Y]h�dg]GkEj]h�hI�]NgIEIgS<[�<�EYQI[jIh�D�j]�E�

� 
][j<Ej]�GI�+PQZ<�h<h�E][�!sd�Q[OI[QIg]h

�<[QIY !]YQ[< Ih IY YSGIg GIY IZdgI[GQZQI[j] EIYkY<g ÄÁÁÈÁÁÈÉÉÁ� Eks< IZdgIh< Ihj> GIGQE<G< <

gI<YQv<g Z][j<WIh GI gIGIh IYKEjgQE<h� E<DYI<G] IhjgkEjkg<G]� jIYIE]Zk[QE<EQ][Ih� GIjIEEQ_[ GI

Q[EI[GQ] I[ IGQNQEQ]h� E<h<h� <d<gj<ZI[j]h� ]NQEQ[<h� Y]E<YIh E]ZIgEQ<YIh s Z<[QNIhj_ ZkEP]

Q[jIgKh I[ Ihj<DYIEIg gIY<EQ][Ih E]ZIgEQ<YIh E][ +PQZ< h<h� G<G] fkI hk IZdgIh< Y< Ihj>

I[N]E<[G]�I[�kjQYQv<g�Z<jIgQ<h�dgQZ<h�<ZQO<DYIh�E][�IY�ZIGQ]�<ZDQI[jI���/IgS<�k[�[IO]EQ]�D�j]�D

� 
][j<Ej]�GI�+PQZ<�h<h�E][�+g<[<

�k<[ �<pQG s �GgQ<[< h][ Y]h IZdgIh<gQ]h GkI\] GI +g<[< Ä� EIYkY<g ÄÂÂÄÃÅÊÄÈÃ s ÄÂÃÇÃÄÄÂÄÃ�

IZdgIh< GIGQE<G< < gI<YQv<g ]Dg<h GI E][hjgkEEQ_[� gIN]gZ<h� I[ hIEj]gIh E]ZIgEQ<YIh� pQpQI[G<h�

NQ[E<h s fkQIgI IZdIv<g < kjQYQv<g GI[jg] GI hkh Q[hkZ]h dg]GkEj]h <ZQO<DYIh E][ IY ZIGQ]

<ZDQI[jI s dg]D<g> E][ Y< dQ[jkg< FUHDGD SRU 3+,0$ TXH HVWi OLPSLDQGR DO SODQHWD GH HPLVLRQHV
GH &2�� (V XQ SURGXFWR� LQQRYDGRU \ HFROyJLFR� HV LGHDO SDUD KRJDUHV 3+,0$� YDQJXDUGLVWDV�
DPLJDEOHV�FRQ�HO�DPELHQWH�

� 3DUD FRQH[LRQHV FRPHUFLDOHV� VH DGHODQWD LQYHVWLJDFLyQ SDUD DFFHGHU DO PDUNHW SODFH GH
$PD]RQ

KWWSV���DXODFP�FRP�FRPR�YHQGHU�HQ�DPD]RQ�JXLD�

�� $ SHVDU GH TXH &RORPELD WRGDYtD QR WLHQH ERGHJDV SURSLDV GH $PD]RQ� Vt HV SRVLEOH TXH
ORV SURGXFWRV GH ODV HPSUHVDV R�PDUFDV FRORPELDQDV YHQGDQ D WUDYpV GHO HQODFH
QRUWHDPHULFDQR� /RV UHTXLVLWRV QR VRQ FRPSOLFDGRV� SRU HO FRQWUDULR� HVWiQ DO DOFDQFH GH OD
PD\RUtD�GH�ORV�HPSUHQGHGRUHV�

Ɣ 1~PHUR�GH�WHOpIRQR
Ɣ 7DUMHWD�GH�FUpGLWR�FRQ�FREHUWXUD�LQWHUQDFLRQDO
Ɣ 1~PHUR�GH�FXHQWD�\�GH�UXWD�EDQFDULD
Ɣ 'RFXPHQWR�GH�LGHQWLGDG

https://www.pymas.com.co/ideas-para-crecer/finanzas-para-pymes/credito-para-emprendedores-que-no-se-le-convierta-en-obstaculo


Ɣ ,QIRUPDFLyQ�ILVFDO

�� (OHFFLyQ�GHO�SODQ�SDUD�LQJUHVDU�D��$PD]RQ

([LVWHQ�GLIHUHQWHV�WDULIDV�\�SODQHV�SDUD�TXH�SXHGD�YHQGHU�D�WUDYpV�GH�$PD]RQ��/D�PHMRU�PDQHUD
GH�HOHJLU�VX�SODQ�HV�UHYLVDQGR�OD�HVWUDWHJLD�GH�YHQWDV�\�SUR\HFFLyQ TXH�OH�TXLHUH�GDU�D�VX�PDUFD�
(VWRV�VRQ�ORV�SODQHV�GH�YHQWDV�YLJHQWHV�HQ�$PD]RQ�

�� (OHFFLyQ�GH�SURGXFWRV�TXH�VH�TXLHUHQ�YHQGHU�

(Q HO FXDGUR DQH[DGR SRU $PD]RQ QR VH HQFXHQWUD OD FDWHJRULD GH SURGXFWRV
GHVDUUROODGRV�SRU�3KLPD

/RV�SURGXFWRV�TXH�\D�HOLJLy�SDUD�YHQGHU�HQ�$PD]RQ�GHEHQ�HVWDU�GHQWUR�GH�XQD
FDWHJRUtD��XQ�HVWDGR��QXHYR�XVDGR��\�XQD�PDUFD��'HEH�VDEHU�TXH�KD\�DOJXQDV
FDWHJRUtDV�TXH�QR�WLHQHQ�QLQJ~Q�WLSR�GH�UHVWULFFLyQ��SHUR�RWUDV�FXDQWDV�Vt��HVWR�TXLHUH
GHFLU�TXH�DOJXQRV�SURGXFWRV�QHFHVLWDQ�GH�OD�DSUREDFLyQ GH�$PD]RQ�SDUD�VHU

https://www.pymas.com.co/ideas-para-crecer/agentes-de-cambio/estrategia-fuerza-de-ventas
https://www.pymas.com.co/ideas-para-crecer/mercadeo-y-ventas/como-crear-una-marca-pymes


SXEOLFDGRV�\�SRVWHULRUPHQWH�YHQGLGRV��3DUD�TXH�OR�WHQJD�SUHVHQWH��HQ�OD�VLJXLHQWH
WDEOD�HQFRQWUDUi�ODV�FDWHJRUtDV�GH�ORV�SURGXFWRV�FRQ�\�VLQ�UHVWULFFLRQHV�



$ OD IHFKD GH HVWH LQIRUPH� VH FRQWLQXD DWHQWD D YHU OD HYROXFLyQ GH ODV FRQH[LRQHV
FRPHUFLDOHV� HQWHQGLHQGR TXH SDUD DFFHGHU DO PDUNHW SODFH GH &HQWUR FRPHUFLDO YLUWXDO
0DQL]DOHV VH GHEH FRQWDU FRQ XQD LPDJHQ FRUSRUDWLYD \ DSOLFDFLyQ GH XQD HWLTXHWD TXH
YHQGD�VROD�HO�SURGXFWR

3DUD LQJUHVDU D $PD]RQ� LJXDOPHQWH VH GHEH HVWDU HQ XQ JUDGR GH PDGXUH] HPSUHVDULDO
PiV DOWR TXH SHUPLWD WHQHU SURGXFWRV OLVWRV FRQ HWLTXHWDV� SUHVHQWDFLyQ \ ORJtVWLFD SDUD
DWHQGHU�XQ�FDQDO�WDQ�H[LJHQWH�



RUTA N RADICACIÓN DE FACTURAS

INFORMACIÓN GENERAL

Tipo radicación E-mail

577

Fecha 21/03/2023 11:27 am

Asunto 811007550; ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S 01 00; FAES11; 01;
ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S

De ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S.A.S. : facturacion@isiigo.com

Para radicacionvaucher@rutanmedellin.org

 

INFORMACIÓN DE FACTURA

Fecha
factura

17/03/2023 12:00 am Número factura FAES11

Proveedor
Escala Consciencia & Negocios Sas
Cl 16Aa Sur 42 91 Of 611 Edificio
Campestre 1643
escala@escala.edu.co
Medellin, Antioquia

Nit 811007550

Total iva 518.325,51 Responsabilidad Fiscal O-47

Valor
factura

3.246.354,51

CUFE 56d95d4b6b9bbfb41ea6ccab296d03b800b5f203c603b02d62f02cfca4c271f312a1a9baacc6f94cb9618ac75a7ecf58

 

DESCRIPCIÓN CANTIDAD V.UNITARIO IVA TOTAL

Servicios profesionales / tecnicos / otros 2.728.029,00 518.325,51 2.728.029,00

Total  2.728.029,00

Johan Sebastian Marin Perez
Contratista



Usuario: 03-22-2023 09:10 AM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 1 de 2

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  

Señor (es): OBLIGACION SIN CONTRATO 
PROVEEDOR VÁUCHER

133

MAR. 21/2023Fecha:
811.007.550Nit:

 6,763,043.00Valor:
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611

Contrato:

PCPV170Obligación:

 Valor Gravado 19

 Valor de retención de IVA.

 Valor retención.

 Valor IVA 19

 6,524,884.00

 185,959.00

 815,610.00

 1,239,728.00

 RPR 1158

Compromiso
232020200800000000311806080338
701

Rubro
 7,764,612.00

Valor

IRE19

35

120

01

Código
Retencion de IVA 19%

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y 
RECREACION
HONORARIOS 11%

Nombre
 185,959.00

 13,050.00

 84,823.00

 717,737.00

Valor
 1,239,728.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

Base

 24362705

 24402405

 24360305

 24010110

 310901910101

 310901910192

 24362505

Cuenta

 6,524,884.00

 1,239,728.00

Débito
 13,050.00

 84,823.00

 717,737.00

 6,763,043.00

 185,959.00

Crédito
 6,524,884.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

 1,239,728.00

Base

 Elaboró Auxiliar Administrativo Contabilidad Autorizó Profesional Universitario Contabilidad

SERVICIO ESTÁ ORIENTADO AL DISEÑO Y DESARROLLO DE 
ESTRATEGIAS DE MERCADEO Y MARKETING QUE PERMITA A LA 
EMPRESA, POSICIONAR LA MARCA Y CONQUISTAR NUEVOS 
MERCADOS

Observaciones:

Nombre Valor

VALORES RETENCIONES

%
 15.00

 0.20

 1.30

 11.00

Certificado
CDPR 775 HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA

VIGENCIA

Centro Costo: RUTA EMPRENDEDORA (ETAPAS MADURAS

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y RECREACIÓN

HONORARIOS 11%

SERVICIOS

HONORARIOS SERVICIOS PROFESIO

IVA ASUMIDO 19%

RETEIVA REGIMEN COMUN

03387

FAES9Doc. Prov:

Radicado:

Número
133

133

133

133

133

133

133

TATIANA RUIZ SALAZAR  

Abr.21/2023Fecha Vencimiento:

Total  7,764,612.00  7,764,612.00

24500000329Cuenta Pagadora:

659



Usuario: 03-22-2023 09:10 AM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 2 de 2

 7,764,612.00  7,764,612.0024500000329Cuenta Pagadora:
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Usuario: 12-01-2022 11:53 AM XENCO S.A.:

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

CMUNERA

CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A
  Nit:  900.323.466-1

<iFCorOrdenRN>

ORDEN DE COMPRA O SERVICIO 
  PBX + 57(4):  516 77 70

Pág. 1 de 1

820ORDEN DE COMPRA No.:
Nov. 30 / 2022FECHA:
811.007.550PROVEEDOR: ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S 
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611DIRECCIÓN:
3202714158TELÉFONO:

 7,764,612.00

 ASESORIA ESPECIALIZADA
DESCRIPCION

1
CANT 

 6,524,884.00
VLR. UNITARIO

30203018
REFERENCIA

 6,524,884.00
VLR. TOTAL

TOTAL:

FORMA DE PAGO: 14 10 DIAS

COMPROMISO CERTIFICADO RUBRO VALOR
1158 775 659  7,764,612.00CDP

SUBTOTAL:
MAS IVA:

 6,524,884.00
 1,239,728.00

SOLICITÓ ELABORÓ

OBJETO: 02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está orientado al diseño y 
desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing que permita a la empresa, posicionar la marca y conquistar 
nuevos mercados. Duración del Acompañamiento 18 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: Clouds7

RP

U. MEDIDA
SERVICIOS

Especificaciones Técnicas:

1. La Corporación RUTA N Pagará el valor de la orden de compra o servicio previa entrega de la factura con el lleno de requisitos
legales y los siguientes soportes:

- Certificado de paz y salvo por concepto de aportes al sistema integral de seguridad social y parafiscales.

2. Hace parte de esta orden de compra o servicio la propuesta económica presentada por el proveedor.

- Copia de orden de compra.

- Debe ser radicada en Gestión Documental de RUTA N o enviar al correo de facturación electrónica para quienes apliquen: 
facturacionelectronica@rutanmedellin.org.

CMUNERA

CONTRATO No:

03387CENTRO DE COSTOS:



1. Datos de la compra:

MM AAAA

Fecha: 11 2022

2. Justificación de la selección:

3. Entregables/actividades contratadas:

4. Datos de presupuesto:

5.  Anexos:

·         Formato de compra del ERP
·         Cotizaciones
·         CDP
·         RP

Ordenador del gasto:

Nombre:
Cargo:
Portafolio:
Corporación Ruta N Medellín

Proyectó: Revisó: Revisó:

Nombre: Nombre: Nombre:
Rol: Rol: Rol:

Centro de Costo

Ivan Dario Castaño
Director Ejecutivo

Con la firma del presente documento, el ordenador del gasto o su delegado autoriza la compra del bien o servicio solicitado. 

 $                                                                                                                                                                                6.524.884 
 $                                                                                                                                                                                7.764.612 

CM-2022-005

No CDP
No RP

Valor antes de IVA
Valor total (IVA incluido)

775

FORMATO

ORDEN DE COMPRA

820

1158
03387

FORM-COMP-002      VERSIÓN 1     FECHA: 06/10/2022

30
DD

No Orden de compra/servicio

Objeto de la compra/servicio

ENTREGABLES GENERALES
1. Informe de la reunión de concertación: Plan de trabajo, cronograma final de sesiones de acompañamiento, metodología del compañamiento y demás 
especificaciones asociadas al servicio.(formato 187)
2.Herramienta del seguimiento del acompañamiento al emprendedor diligenciada.(formato 187)
3.Informe final de la prestación del servicio.(formato informe)
4.Productos asociados a cada uno de los servicios prestados de acuerdo a las órdenes de compra o servicio generadas en el marco del presente 
contrato, y de conformidad con las specificaciones técnicas contenidas en las fichas anexas a los términos de referencia de la convocatoria a la cual 
se postularon(formato 187) 

ENTREGABLES ESPECIFICOS 
1. Diseño de estrategias de mercadeo.
2. Plan de mercadeo y marketing.
3. Plan de comunicaciones para ingreso al mercado.

Este acompañamiento le permitirá al emprendedor, definir los elementos del un plan estrategico de mercado y marketing que permita el desarrollo de 
los canales para el posionamiento de la empresa. 
La selección de éste proveedor se justifica por el contrato marco CM-2022-005.

No Orden de Compra

Nombre Proveedor
NIT/CC

N° Contrato marco (Si aplica)

820
ESCALA, CONSCIENCIA & NEGOCIOS SAS
811007550

Proceso de Compras
Virmar Yessid David Valle
Gestor Portafolio Gestionar

Geiner Orlando Toro Gutierrez
Supervisor Solicitante

Cristina Marcela Múnera

Dirección Ejecutiva

02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está orientado al diseño y 
desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing que permita a la empresa, posicionar la marca y conquistar 
nuevos mercados. Duración del Acompañamiento 18 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: Clouds7



Nombre

NIT/CC

7.764.612

CDP

RP

Centro de 

costos

1.

2.

3.

Saldo del RP (diligenciar 

valor) 
Estado

 $                                             -   Autorizado para pago

 con IVA x sin IVA 

4.

Nombre:

CC:

Cargo: 

820

Valor a pagar 

02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está orientado al diseño y desarrollo de 

12/12/2022

12/02/2023

775

1158

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  

811007550

1

23/02/2023

�KZWKZ��/ME�Zhd��E�ʹ�D���>>1E

Isabel Cristina Bermúdez Romero

1098640138

Desarrolladora de Soluciones de CT+i, Nivel 3

El Supervisor manifiesta que el contratista/aliado ejecutó las obligaciones de la orden de compra en el periodo especificado en la presente acta y recibió a satisfacción las obligaciones 
derivadas del mismo.

FIRMA SUPERVISOR 

SOLICITANTE (SUPERVISOR)

Todos los valores incluidos en este informe se reportarán:

 del contrato/convenio) (los valores deben incluirse antes de retenciones).

1  $                               7.764.612 

3387

Las siguientes fueron las actividades(resumen) realizadas por la persona natural/ jurídica durante el periodo del presente informe:
COMPONENTE TÉCNICO/ACTIVIDADES:

COMPONENTE FINANCIERO Y CONTABLE:

A continuación, se detalla el histórico de pagos y novedades financieras relacionadas con la orden de compra o servicio.

PAGOS/DESEMBOLSOS

Datos presupuestales

En cumplimiento de sus obligaciones con los sistemas de salud, riesgos profesionales, pensión y parafiscales (según corresponda), de conformidad con el artículo 50 de la Ley 789 de 2002, 
la persona natural o jurídica cumple con el pago de la seguridad social. (Ver anexo).

COMPONENTE ADMINISTRATIVO: 

Concepto de pago

02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está 

orientado al diseño y desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing que 

Anexo 2

Anexo 1

(debe mantenerse la misma forma de reporte en todos los informes

FORMATO

RECIBIDO A SATISFACCIÓN ORDEN DE COMPRA O SERVICIO
FORM-COMP-004      VERSIÓN 1      FECHA: 27/09/2022

Fecha fin OC

Fecha inicio OC 

Valor de la orden de compra o servicio

Objeto de la orden de compra o servicio

Acta de supervisión No

Fecha de elaboración del acta 

Orden de compra o servicio N°

Proveedor

Número de contrato marco (Si aplica)

DATOS GENERALES

CM-2022-005

No de pago

Viviana
Sello



EL SUSCRITO REPRESENTANTE LEGAL DE ESCALA 
CONSCIENCIA &          NEGOCIOS BIC SAS CON NIT - 811.007.550-3 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA Y LA SUSCRITA 
CONTADORA ADRIANA RIVERA CORREA EN USO DE LAS 

FACULTADES QUE LE CONFIERE LA LEY 43 DEL 13 DE 
DICIEMBRE DE 1990 

CERTIFICA 

Que  ESCALA CONSCIENCIA & NEGOCIOS BIC SAS con nit No 
811.007.550-3, se encuentra a paz y salvo con el pago de los aportes 
de Seguridad integral (Salud, Pensión, Riesgos Profesionales), y las 
obligaciones parafiscales con aportes a Caja de Compensación Familiar, 
I.C.B.F y SENA con respecto a los trabajadores al servicio de la Escuela,�
de conformidad con el articulo 50 ley 789 de 2002. Correspondiente a�
los seis (6) últimos meses.

Dada en Medellín a los 'RV����) días del mes de PDU]R de dos mil�
veintiWUHV (202�).

Atentamente, 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA 
C.C 1.128.274.706
Representante legal
Nit. 811.007.550-3

ADRIANA RIVERA CORREA 
C.C 43.158.684
T.P 154648-T
Contadora Pública Titulada
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Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones 

 

Versión. 3 
 

  

Conclusiones: Reunión de bienvenida y presentación general de la metodología y generar el primer acercamiento de los 
empresarios del programa y Escala Consciencia y Negocio. 

II. PLAN DE ACCIÓN COMPROMISOS 
Siguiente Espacio para análisis de información  
 Proveedor:  

-Agendar días y horas de las reuniones semanales 
(9/12/2022) 
-Creación de avatar (21/01/2023) 
- Definir Nicho Azul (21/01/2023) 
- Investigar cualitativa y cuantitativamente el nicho 
(21/01/2023) 
- Definir Transformación o promesa de la marca (21/01/2023) 
- Investigar Ofertas del mercado (21/01/2023) 
- Definir vehículo y Oferta irresistible y única (21/01/2023) 
- Definir Sistema de Ventas (21/01/2023) 
- Todo consolidado en un Plan de marketing para 2023 
(21/01/2023)  

 
Emprendedor/Empresario:  
- Ejecutar lineamientos acordados (mencionados en 

punto anterior) (21/01/2023) 
 

  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
 Emprendedor/Empresario: 
 - Ejecutar lineamientos acordados (mencionados en 
 punto anterior) (21/01/2023) 
FECHA PROXIMA CITA: 26/01/2023 HORA: 2:00 pm 
 
 
 

 
FIRMA PROVEEDOR 

 

 
FIRMA EMPRENDEDOR/EMPRESARIO 

 
ANEXO INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 
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INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 

Fecha: 
08 02 2023 Nombre de la Empresa o

idea de Negocio: Clouds7 

Nombre 
Orientador: Daniel Alejandro Gomez Pineda 

Emprendedor y/o empresario: Juan Ruiz 

Cedula: 901302353 CVS: No aplica Aliado: Escala 
Consciencia y Negocios 

TIPO DE INTERVENCIÓN 
Diagnóstico inicial Diagnóstico Seguimiento 
Asesoría Empresarial Asesoría Empresarial Aliado X 
Visita Empresarial Área de asesoría: Cierre 

I. DESCRIPCIÓN DE LA INTERVENCIÓN

La presente reunión tiene como objetivo realizar el cierre de los servicios asociados a Filtros para tus Redes y el desarrollo 
de estrategias de mercadeo y marketing. De conformidad con los entregables correspondientes al contrato 02-AC-003 
Orden de Compra o Servicio N°8�� con plazo de ejecución hasta el 21/01/2023. 

Número de contrato marco: 02-AC-003 
Número de orden de compra: 8��

Entregable específico 
Sesión (números) 

Gestor proveedor 
Gestión adelantada 

dd mm aa 

1. Infoíme geneíal del
píoceso comeícial a la
fecha.

28 12 2022 Escala Consciencia y 
Negocios Bic SAS 

Se realizó un diagnostico para revisar 
cómo estaba la empresa en el área 
comercial y digital a la fecha, además se 
definió el objetivo de conseguir nuevos 
clientes. 

2. Documentos cíeativo
que íesuman el Diseño de
estíategias de meícadeo.

12 01 2023 Escala Consciencia y 
Negocios Bic SAS 

Entregable de documento con toda la 
información necesaria para realizar un 
plan de contenidos y captación de clientes. 

3. Plan Estíatégico
comeícial �3ODQ�GH�
PHUFDGHR�\�
PDUNHWLQJ�

26 01 2023 Escala Consciencia y 
Negocios Bic SAS 

Se hizo entrega de un documento donde 
tenían el plan comercial con las 
herramientas para hacerle seguimiento a 
la inversión en pauta para la captación de 
nuevos clientes y seguimiento de 
contenido 

4. Plan de comunicaciones
para ingreso al mercado 02 02 2023 Escala Consciencia y 

Negocios Bic SAS 

Se hace entrega de un documento con los 
contenidos tratados y un paso a paso en 
pauta digital, donde puedan encontrar un 
apoyo para la realización del crecimiento 
esperado. 
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Conclusiones del acompañamiento: Gran proyecto para el sector de la construcción, excelente implementación 
de las tecnologías actuales para resolver un dolor grande en su nicho principal, excelente empresa. 

II. PLAN DE ACCIÓN COMPROMISOS 
No aplica. Proveedor: 

- El compromiso principal era entregar conocimiento
mediante sesiones y documentos para que la
empresa pueda lograr su objetivo de lanzar el
producto masivamente por canales digitales
(31/01/2023)

Emprendedor/Empresario: 

- Ejecutar el conocimiento adquirido durante las
sesiones, una vez recibido el conocimiento y los
entregables se firmará el acta (31/01/2023)

FECHA PROXIMA CITA: HORA: 

FIRMA PROVEEDOR FIRMA EMPRENDEDOR/EMPRESARIO 

ANEXO INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 
Fotografía de la intervención 

Descripción de la fotografía: Foto con Juan Ruiz 
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Nombre de actividad: Cierre. 

Actividad que se estaba ejecutando:/Cierre relacionado con el entregable Acta de Cierre para la iniciativa Trunanny 

Lugar del evento: 9LUWXDO�

Hora: 16:00 ± 18:00 27/01/2023 
Nombre de los asistentes y entidad: Juan Ruiz (Clouds7), Daniel Alejandro Gomez Pineda (Escala), 
Juan Manuel Ramirez Alzate (Escala) 
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V181022 

Otros anexos: 
En un documento se hace entrega de toda la información vista durante las asesorías, nicho, avatar, oferta, 
contenido y pauta, para que la empresa pueda revisar su información y continúe alimentado el documento para 
el desarrollo de su empresa. 
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ESTRATÉGIA DE CONTENIDOS VISIONARY 
 

 
CONTENIDOS TRATADOS: 

 
- Avatar 
- Contenidos 
- Embudo de ventas 
- Pauta digital 
- Pagina web 

 
 
AVATAR 
 
La construcción del avatar se traduce como ese cliente ideal que tiene nuestra 
marca, el objetivo es conocer sus objeciones para trabajar con ellas y realizar 
todo el plan de contenidos basado en la solución y desarrollo de estos. Se 
realiza un estudio psicográfico, demográfico y aspiracional del avatar donde 
entenderemos qué, cómo, cuándo, por qué y para qué. De la realización 
correcta del avatar depende toda la estrategia y desarrollo del contenido ya que 
con este sabremos a quién le estamos dirigiendo nuestros productos y cómo 
entregarle la oferta ideal.  
 
¿Cómo construir el avatar?  
 
La construcción del avatar se hace de forma constante, nunca termina. Se 
realizan las preguntas que se encuentran el adjunto “hoja de avatar” y se 
profundizan tanto como sea posible. 
 
 
CONTENIDOS 
 
La creación de contenidos se realiza según la información que tenemos de 
nuestro avatar y creando la oferta perfecta del producto y/o servicio que le 
vamos a entregar a nuestra audiencia. Del correcto desarrollo de contenidos 
depende el constante crecimiento de la estrategia en los diferentes canales 
digitales como lo son Instagram, Facebook, tiktok. 
 
 
 



 
 
Para el correcto diseño de los contenidos utilizamos una estrategia principal 
llamada AIDA, la cual nos llevará a crear el “Reel perfecto” o “video 
ganador”.  
El desarrollo es el siguiente: 

• A: Atención, buscamos llamar la atención del público que ve nuestro 
video en los 3 primeros segundos, por lo tanto, le debemos entregar un 
título o llamado que los haga continuar viendo el video. 

• I: interés, entregamos la información general de nuestro producto 
generando interés en este. 

• D: Deseo, finalizamos con los atributos y/o características que hacen 
diferente nuestro producto o servicio y generan el deseo de adquirirlo. 

• A: Acción, cerramos nuestro contenido haciendo un llamado a la acción 
para que nuestro público interactúe con la publicación, ya sea 
guardando el contenido, comentando, enviando dando like.  

 
TIPOS DE CONTENIDOS 
 
Dentro de la estrategia de contenidos se trabaja un ciclo de 12 publicaciones 
mezcladas en 4 tipos de contenidos los cuales tienen cada uno un objetivo 
específico y están diseñados para responder a las objeciones de nuestro avatar.  
 
Estos contenidos son: 
 

TIPO DE 
CONTENIDO FORMATO DESCRIPCIÓN 

RECONOCIMIENTO 
DE MARCA REEL 

Se utilizan contenidos de tendencia para 
que nos reconozcan, por lo general son 

transiciones en tendencia, audios en 
tendencia. Se enfoca en el producto. 

CONTENIDO DE 
VALOR - 

TUTORIAL 

REEL Y 
VIDEO 

Se enseña algo nuevo a la audiencia, se 
comparte contenido que muestre alguna 

novedad, uso, ocasión de uso, cómo 
cuidarlo, etc.  

 
 
 
 



 
 

BOLETÍN REEL Y 
VIDEO 

Se habla sobre la marca, se entrega 
información relevante sobre el equipo 
de trabajo, las tiendas físicas, fechas 

especiales, eventos, descuentos. 

WISHLIST / 
SOBRE 

PRODUCTO 

REEL Y 
VIDEO 

Contenido que se crea con el objetivo 
de que la persona GUARDE EL 

VIDEO, se convierte en el deseo de 
compra o "lo guardo para comprarlo 

después" - es un contenido muy 
antojable. Se centra en hablar sobre el 

producto y sus características 
 
 
Estos contenidos se desarrollan en el plan mensual según la estrategia 
entregada en el adjunto de Excel “plan de contenidos” en el cual organizamos 
las ideas a desarrollar con título, copy y asignamos las horas diarias de 
publicación. Cada una de las publicaciones realizadas deben ir pautadas con 
un mínimo de presupuesto adaptado a cada marca. 
 
La pauta en estas publicaciones se hace desde el botón azul con visitas al 
perfil, esto con el único objetivo de tener ALCANCE y RECONOCIMIENTO 
DE MARCA lo cual atraerá nuevos seguidores y público calificado que le 
interese nuestro producto y contenido.  
 
Para que un contenido pueda ser pautado en las redes se deben tener en cuenta 
los siguientes parámetros: 
 

• No contener música con derechos de autor. 
• No se deben usar filtros en los videos o fotografías. 
• No enseñar nada que incite a la violencia, ni en el video o en el texto. 
• Usar en la mayoría de los casos subtítulos y voz en off de apoyo.  
• No compartir el contenido automáticamente con otras plataformas, 

siempre debe publicarse por separado en Facebook e Instagram.  
• Siempre debe estar en alta calidad, mínimo 1080px.  

 
 
 



 
 
EMBUDO DE VENTAS 
 
Una vez desarrollada la estrategia de contenidos correctamente comenzaremos 
a tener nuevos seguidores y personas interesadas en nuestro contenido y 
productos, estas personas quedarán grabadas en la base de datos de Meta 
Business Suite donde serán utilizadas más adelante en lo que será la pauta 
comercial.  
La finalidad es tener tanto alcance y nuevas interacciones como sea posible de 
clientes y gente real en nuestro perfil para que al momento de venderles 
nuestros productos por medio de la publicidad sea mucho más efectiva y 
llegue al público objetivo.  
 
Una vez captados estos clientes, a los cuales les llamaremos “leads”, serán 
dirigidos a nuestro embudo de ventas, los cuales pasarán por las siguientes 
etapas: 
 

• Perfil de Instagram 
o Pauta comercial desde Facebook ads 

§ Mensaje de compra o interés a wpp – sitio web o Instagram 
• Intención de compra, pide información del producto 
o Entregamos la oferta y precio al final de esta 

§ Cerramos la venta del producto  
• Seguimiento pos venta 

 
De aquí la importancia que desde el comienzo creemos un excelente plan de 
contenidos para que las personas que lleguen a nuestro canal de ventas tengan 
una intención de compra real y se conviertan en clientes. La excelente 
atención en estos canales digitales hará la diferencia entre un cliente que 
compra y uno que no. Revisar el adjunto de “guión de wpp” donde se entrega 
la forma correcta de atender a un cliente que llega a hacer la compra por 
nuestros canales de chat, sean Facebook, Instagram o WhatsApp. 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
PAUTA DIGITAL 
 
Con el embudo de ventas funcionando de forma correcta nuestro siguiente 
paso se centrará en que la pauta digital tenga los objetivos ideales para lograr 
captar la mayor cantidad de leads interesados en la compra de los productos y. 
redirigirlos a ese embudo.  
 
Para realizar correctamente la pauta debemos tener nuestros activos bien 
conectados y revisar que todo se encuentre funcionando correctamente.  

• Perfil de Facebook de persona natural con acceso a Meta business Suite 
(BM) con cuenta comercial conectada a los activos: 
 

§ Página de Facebook 
§ Página de Instagram 
§ WhatsApp Business 
§ Pixel  
§ Dominio 
§ Cuentas publicitarias 

 
Este BM debe tener conectada a otra persona como administradora de los 
activos para en caso de cualquier eventualidad no perder ninguna información. 
 
 
CREACIÓN DE CAMPAÑAS DE VENTAS 
 
Para la creación de campañas utilizamos dos tipos: 

1. MAD (master add) la cuál dejamos correr con el menor presupuesto 
posible desde el día anterior y con el objetivo de recoger datos sobre la 
venta del producto.  

2. TEST (testeo) en la cual creamos los diferentes públicos objetivos a los 
cuales les vamos a entregar nuestros conjuntos de anuncios. 

 
Cada conjunto de anuncios cuenta con 3 modalidades con la intención de que 
lo vean la mayor cantidad y variedad de personas posible: 

• ACL: adds con copy y link. 
• ACSL: adds con copy sin link. 
• ASCSL: adds sin copy y sin link. 

 



 
 
PAGINA WEB 
 
Nuestro e-commerce refleja directamente quiénes somos como marca y 
entrega credibilidad al cliente, por eso es importante que nuestro Dominio sea 
personalizado y cuente con el nombre de la marca. Para la creación correcta de 
un e-commerce tenemos que tener claros los productos a vender y categorías a 
los que cada uno pertenece.  
 
DISEÑO WEB 
 
Con la ayuda de plataformas como Shopify y la integración de plantillas 
personalizadas diseñadas específicamente para cada objetivo se logrará un 
embudo web en el cual el cliente será dirigido por cada una de las etapas de 
compra al llegar desde nuestra pauta comercial hasta finalizar el pago y envío 
del producto. Estas plantillas nos permiten personalizar colores, identidad de 
marca y definir cómo será la entrega de información en los productos.  
 
 
CARGA DE PRODUCTO 
 
Para que un producto quede cargado correctamente en nuestro sitio web debe 
tener unas características específicas: 

• Titulo con especificación del nombre del producto. 
• Descripción del producto con especificaciones detalladas y la oferta. 
• Fotos REALES del producto. 
• Precio  
• Etiquetas para vinculación a las categorías 
• Variantes de producto 

o Color 
o Talla 
o Combos de producto 

 
 
 
 
 
 
 



 
 
Debemos pensar como clientes y resolver todas las objeciones en nuestro sitio 
web ¿Qué necesitamos saber para hacer una compra online?  

• Tiempos de entrega 
• Valor de envío 
• Medios de pago habilitados 
• Facilidades de pago 
• Garantía de los productos 
• Ubicación de donde me hacen el envío 

 
Entre más preguntas resolvamos en nuestra oferta y entreguemos más 
información a nuestros clientes de forma correcta podremos cerrar ventas 
mucho más fáciles y de forma concreta. 
 
IMPORTANTE: 
 
Cada uno de los puntos tocados en este plan estratégico serán vitales para el 
correcto funcionamiento de la estrategia, siendo cada uno como el engranaje 
de un reloj en donde si una de las partes no funciona correctamente no 
permitirá el desarrollo correcto del objetivo final. 

 
 
 

 
 

 
 



RUTA N RADICACIÓN DE FACTURAS

INFORMACIÓN GENERAL

Tipo radicación E-mail

578

Fecha 21/03/2023 11:30 am

Asunto 811007550; ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S 01 00; FAES9; 01;
ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S

De ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S.A.S. : facturacion@isiigo.com

Para radicacionvaucher@rutanmedellin.org

 

INFORMACIÓN DE FACTURA

Fecha
factura

17/03/2023 12:00 am Número factura FAES9

Proveedor
Escala Consciencia & Negocios Sas
Cl 16Aa Sur 42 91 Of 611 Edificio
Campestre 1643
escala@escala.edu.co
Medellin, Antioquia

Nit 811007550

Total iva 1.239.727,96 Responsabilidad Fiscal O-47

Valor
factura

7.764.611,96

CUFE abf5c7fcabaaae8c64ed0f82e029a21de113f02232aedda7225fe6cb4f0839fb95e411ce047b1a8b946ddc70e7d8ddd8

 

Johan Sebastian Marin Perez
Contratista



Usuario: 03-22-2023 09:24 AM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 1 de 2

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  

Señor (es): OBLIGACION SIN CONTRATO 
PROVEEDOR VÁUCHER

134

MAR. 21/2023Fecha:
811.007.550Nit:

 6,763,043.00Valor:
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611

Contrato:

PCPV171Obligación:

 Valor Gravado 19

 Valor de retención de IVA.

 Valor retención.

 Valor IVA 19

 6,524,884.00

 185,959.00

 815,610.00

 1,239,728.00

 RPR 1253

Compromiso
232020200800000000311806080338
701

Rubro
 7,764,612.00

Valor

IRE19

35

120

01

Código
Retencion de IVA 19%

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y 
RECREACION
HONORARIOS 11%

Nombre
 185,959.00

 13,050.00

 84,823.00

 717,737.00

Valor
 1,239,728.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

Base

 24362705

 24402405

 24360305

 24010110

 310901910101

 310901910192

 24362505

Cuenta

 6,524,884.00

 1,239,728.00

Débito
 13,050.00

 84,823.00

 717,737.00

 6,763,043.00

 185,959.00

Crédito
 6,524,884.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

 6,524,884.00

 1,239,728.00

Base

 Elaboró Auxiliar Administrativo Contabilidad Autorizó Profesional Universitario Contabilidad

SERVICIO ESTÁ ORIENTADO AL DISEÑO Y DESARROLLO DE 
ESTRATEGIAS DE MERCADEO Y MARKETING QUE PERMITA A LA 
EMPRESA, POSICIONAR LA MARCA Y CONQUISTAR NUEVOS 
MERCADOS

Observaciones:

Nombre Valor

VALORES RETENCIONES

%
 15.00

 0.20

 1.30

 11.00

Certificado
CDPR 775 HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA

VIGENCIA

Centro Costo: RUTA EMPRENDEDORA (ETAPAS MADURAS

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y RECREACIÓN

HONORARIOS 11%

SERVICIOS

HONORARIOS SERVICIOS PROFESIO

IVA ASUMIDO 19%

RETEIVA REGIMEN COMUN

03387

FAES12Doc. Prov:

Radicado:

Número
134

134

134

134

134

134

134

TATIANA RUIZ SALAZAR  

Abr.21/2023Fecha Vencimiento:

Total  7,764,612.00  7,764,612.00

24500000329Cuenta Pagadora:

659



Usuario: 03-22-2023 09:24 AM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 2 de 2

 7,764,612.00  7,764,612.0024500000329Cuenta Pagadora:



ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS
BIC S.A.S.

NIT 811.007.550-3
Calle 16 AA SUR 42 91

Tel: (604) 4446643
Medellín - Colombia

financiero@escala.edu.co

Factura electrónica de venta
No. FAES 12

Señores CORPORACION RUTA N MEDELLIN
NIT 900.323.466-1 Teléfono (604)
Dirección CL 67 52 20 PISO 2 TORRE A Ciudad Medellín - Colombia

Fecha y hora Factura

Generación 21/03/2023, 16:15

Expedición 21/03/2023, 16:18

Vencimiento 04/04/2023

Ítem Descripción Cantidad
Unidad

de
medida

Vr. Unitario Vr. Bruto Impto.
Cargo

Valor
Impto.Cargo Vr. Total

1 Servicios profesionales / tecnicos / otros 1.00 6,524,884.00 6,524,884.00 19 % 1,239,727.96 7,764,611.96

A esta factura de venta aplican las normas relativas a la letra de cambio (artículo 5 Ley 1231 de 2008). Con esta el Comprador declara haber recibido real y materialmente las mercancías
o prestación de servicios descritos en este título - Valor. Número Autorización 18764045073083 aprobado en 20230227 prefijo FAES desde el número 1 al 1000 Vigencia: 12

Meses
Responsable de IVA - Actividad Económica 8551 Formación para el trabajo Tarifa 

CUFE: 268d3168733181a540c8ca6e906ca00867307df2a23bd08763bbeff43f465ac18ba6703113c2173333fc00072f3b5484 

Total items: 1 

Valor en Letras: 
Siete millones setecientos sesenta y cuatro mil seiscientos once pesos m/cte con noventa y seis cent.

Condiciones de Pago: 
Crédito - Cuota No. 001 vence el 2023-04-04 por $ 7,764,611.96

Observaciones: 
02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing para Trunanny.

NO SOMOS GRANDES CONTRIBUYENTES NO SOMOS
RETENEDORES DE I.V.A

Total Bruto 6,524,884.00

IVA 19% 1,239,727.96

Total a Pagar 7,764,611.96



Usuario: 12-09-2022 03:31 PM XENCO S.A.:

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

CMUNERA

CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A
  Nit:  900.323.466-1

<iFCorOrdenRN>

ORDEN DE COMPRA O SERVICIO 
  PBX + 57(4):  516 77 70

Pág. 1 de 1

873ORDEN DE COMPRA No.:
Dic. 07 / 2022FECHA:
811.007.550PROVEEDOR: ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S 
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611DIRECCIÓN:
3202714158TELÉFONO:

 7,764,612.00

 ASESORIA ESPECIALIZADA
DESCRIPCION

1
CANT 

 6,524,884.00
VLR. UNITARIO

30203018
REFERENCIA

 6,524,884.00
VLR. TOTAL

TOTAL:

FORMA DE PAGO: 14 10 DIAS

COMPROMISO CERTIFICADO RUBRO VALOR
1253 775 659  7,764,612.00CDP

SUBTOTAL:
MAS IVA:

 6,524,884.00
 1,239,728.00

SOLICITÓ ELABORÓ

OBJETO: 02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está orientado al diseño y 
desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing que permita a la empresa, posicionar la marca y conquistar 
nuevos mercados. Duración del Acompañamiento 18 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: Trunanny.

RP

U. MEDIDA
SERVICIOS

Especificaciones Técnicas:

1. La Corporación RUTA N Pagará el valor de la orden de compra o servicio previa entrega de la factura con el lleno de requisitos
legales y los siguientes soportes:

- Certificado de paz y salvo por concepto de aportes al sistema integral de seguridad social y parafiscales.

2. Hace parte de esta orden de compra o servicio la propuesta económica presentada por el proveedor.

- Copia de orden de compra.

- Debe ser radicada en Gestión Documental de RUTA N o enviar al correo de facturación electrónica para quienes apliquen: 
facturacionelectronica@rutanmedellin.org.

CMUNERA

CONTRATO No:

03387CENTRO DE COSTOS:



1. Datos de la compra:

MM AAAA

Fecha: 12 2022

2. Justificación de la selección:

3. Entregables/actividades contratadas:

4. Datos de presupuesto:

5.  Anexos:

·         Formato de compra del ERP
·         Cotizaciones
·         CDP
·         RP

Ordenador del gasto:

Nombre:
Cargo:
Portafolio:
Corporación Ruta N Medellín

Proyectó: Revisó: Revisó:

Nombre: Nombre: Nombre:
Rol: Rol: Rol:

Centro de Costo

Ivan Dario Castaño
Director Ejecutivo

Con la firma del presente documento, el ordenador del gasto o su delegado autoriza la compra del bien o servicio solicitado. 

 $                                                                                                                                                                              6.524.884 
 $                                                                                                                                                                              7.764.612 

CM-2022-005

No CDP
No RP

Valor antes de IVA
Valor total (IVA incluido)

775

FORMATO

ORDEN DE COMPRA

873

1253
03387

FORM-COMP-002      VERSIÓN 1     FECHA: 06/10/2022

07
DD

No Orden de compra/servicio

Objeto de la compra/servicio

ENTREGABLES GENERALES
1. Informe de la reunión de concertación: Plan de trabajo, cronograma final de sesiones de acompañamiento, metodología del compañamiento y 
demás especificaciones asociadas al servicio.(formato 187)
2.Herramienta del seguimiento del acompañamiento al emprendedor diligenciada.(formato 187)
3.Informe final de la prestación del servicio.(formato informe)
4.Productos asociados a cada uno de los servicios prestados de acuerdo a las órdenes de compra o servicio generadas en el marco del presente 
contrato, y de conformidad con las specificaciones técnicas contenidas en las fichas anexas a los términos de referencia de la convocatoria a la 
cual se postularon(formato 187) 

ENTREGABLES ESPECIFICOS 
1. Diseño de estrategias de mercadeo.
2. Plan de mercadeo y marketing.
3. Plan de comunicaciones para ingreso al mercado.

Este acompañamiento le permitirá al emprendedor, definir los elementos del un plan estrategico de mercado y marketing que permita el desarrollo 
de los canales para el posionamiento de la empresa.
La selección de éste proveedor se justifica por el contrato marco CM-2022-005.

No Orden de Compra

Nombre Proveedor
NIT/CC

N° Contrato marco (Si aplica)

873
ESCALA, CONSCIENCIA & NEGOCIOS SAS
811007550

Proceso de Compras
Virmar Yessid David Valle
Gestor Portafolio Gestionar

Geiner Orlando Toro Gutierrez
Supervisor Solicitante

Cristina Marcela Múnera

Dirección Ejecutiva

02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está orientado al diseño y 
desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing que permita a la empresa, posicionar la marca y conquistar 
nuevos mercados. Duración del Acompañamiento 18 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: 
Trunanny.



Nombre
NIT/CC

7.764.612

CDP

RP

Centro de 
costos

1.

2.

3.

Saldo del RP (diligenciar 
valor) 

Estado

 $                                           -   Autorizado para pago

 con IVA x sin IVA 

4.

Nombre:
CC:
Cargo: 

(debe mantenerse la misma forma de reporte en todos los informes

FORMATO

RECIBIDO A SATISFACCIÓN ORDEN DE COMPRA O SERVICIO
FORM-COMP-004      VERSIÓN 1      FECHA: 27/09/2022

Fecha fin OC
Fecha inicio OC 
Valor de la orden de compra o servicio
Objeto de la orden de compra o servicio

Acta de supervisión No
Fecha de elaboración del acta 
Orden de compra o servicio N°

Proveedor

Número de contrato marco (Si aplica)
DATOS GENERALES

CM-2022-005

No de pago

1  $                             7.764.612 

3387

Las siguientes fueron las actividades(resumen) realizadas por la persona natural/ jurídica durante el periodo del presente informe:
COMPONENTE TÉCNICO/ACTIVIDADES:

COMPONENTE FINANCIERO Y CONTABLE:
A continuación, se detalla el histórico de pagos y novedades financieras relacionadas con la orden de compra o servicio.

PAGOS/DESEMBOLSOS

Datos presupuestales

En cumplimiento de sus obligaciones con los sistemas de salud, riesgos profesionales, pensión y parafiscales (según corresponda), de conformidad con el artículo 50 de la Ley 789 de 
2002, la persona natural o jurídica cumple con el pago de la seguridad social. (Ver anexo).

COMPONENTE ADMINISTRATIVO: 

Concepto de pago

02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está 
orientado al diseño y desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing que 

Anexo 2

Anexo 1

�KZWKZ��/ME�Zhd��E�ʹ�D���>>1E

Isabel Cristina Bermúdez Romero
1098640138

Desarrolladora de Soluciones de CT+i, Nivel 3

El Supervisor manifiesta que el contratista/aliado ejecutó las obligaciones de la orden de compra en el periodo especificado en la presente acta y recibió a satisfacción las obligaciones 
derivadas del mismo.

FIRMA SUPERVISOR 

SOLICITANTE (SUPERVISOR)

Todos los valores incluidos en este informe se reportarán:
 del contrato/convenio) (los valores deben incluirse antes de retenciones).

873

Valor a pagar 

02-AC-003 Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing. Este servicio está orientado al diseño y desarrollo de 

07/12/2023
07/02/2023
775

1253

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  
811007550

1
13/03/2023

Viviana
Sello



EL SUSCRITO REPRESENTANTE LEGAL DE ESCALA 
CONSCIENCIA &          NEGOCIOS BIC SAS CON NIT - 811.007.550-3 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA Y LA SUSCRITA 
CONTADORA ADRIANA RIVERA CORREA EN USO DE LAS 

FACULTADES QUE LE CONFIERE LA LEY 43 DEL 13 DE 
DICIEMBRE DE 1990 

CERTIFICA 

Que  ESCALA CONSCIENCIA & NEGOCIOS BIC SAS con nit No 
811.007.550-3, se encuentra a paz y salvo con el pago de los aportes 
de Seguridad integral (Salud, Pensión, Riesgos Profesionales), y las 
obligaciones parafiscales con aportes a Caja de Compensación Familiar, 
I.C.B.F y SENA con respecto a los trabajadores al servicio de la Escuela,�
de conformidad con el articulo 50 ley 789 de 2002. Correspondiente a�
los seis (6) últimos meses.

Dada en Medellín a los 'RV����) días del mes de PDU]R de dos mil�
veintiWUHV (202�).

Atentamente, 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA 
C.C 1.128.274.706
Representante legal
Nit. 811.007.550-3

ADRIANA RIVERA CORREA 
C.C 43.158.684
T.P 154648-T
Contadora Pública Titulada



 
 

Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones 

 

Versión. 3 
 

  
 

INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 

Fecha: 
22 12 2022 Nombre de la Empresa o 

idea de Negocio: Trunanny 

Nombre 
Orientador: Daniel Alejandro Gomez Pineda 

Emprendedor y/o empresario: Monica Ordoñez Batero 
 
 
Cedula: 1017183785 CVS: No aplica Aliado: Escala 

Consciencia Negocios 
 

TIPO DE INTERVENCIÓN 
 Diagnóstico inicial  Diagnóstico Seguimiento   
 Asesoría Empresarial  Asesoría Empresarial Aliado X 
 Visita Empresarial  Área de asesoría: Concertación 

I. DESCRIPCIÓN DE LA INTERVENCIÓN 
 
La presente reunión tiene como objetivo adelantar la concertación de los servicios asociados al beneficio 02-AC-003 y 
Desarrollo de estrategias de mercadeo y marketing., de conformidad con los entregables correspondientes al contrato 
N°873, 02-AC-003 con plazo de ejecución hasta el 07/02/2023. 
 
Entregables y/o Actividades a Desarrollar: 

No. Entregable Específico Especificaciones de la Concertación Plazo  

1 ANÁLISIS DE INFORMACIÓN 
 
Informe general del proceso comercial a la 
fecha. 

Sesión de presentación del modelo de negocio 
actual y revisión de la estrucutra comercial 

actual. Se define una meta comercial a lograr 
(Incrementar ventas, mejorar embudo) 

7 de Febrero 
2023 

2 GENERACIÓN DE IDEAS 
 
Documentos creativos que resuman el 
Diseño de estrategias de mercadeo. 

Sesión de presentación del modelo de negocio 
actual y revisión de la estructura comercial 

actual. Se define una meta comercial a lograr 
(Incrementar ventas, mejorar embudo) 

7 de Febrero 
2023 

3 PLAN DE COMUNICACIONES PARA 
INGRESO AL MERCADO 
-Plan Estíatégico comeícial 
(estrategias, metas, tácticas, indicadores, 
responsable y fecha de Ejecución), con el 
objetivo proponer acciones para el logro de 
victorias comerciales tempranas. 
- Plan de comunicaciones para ingreso al 
mercado 

En esta sesiones se explica y dibuja las 
variables que no se está considerando en el 
modelo comercial de la empresa y se hacen 

ideas de mejora 

7 de Febrero 
2023 

4 VALIDACIÓN Y APRENDIZAJE 
-Formato de evaluación 
-Carta de recomendación a ESCALA." 

Espacio para la puesta en práctica o validación 
del conocimiento 

7 de Febrero 
2023 

 



 
 

Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones 

 

Versión. 3 
 

  
Conclusiones: Reunión de bienvenida y presentación general de la metodología y generar el primer acercamiento de los 
empresarios del programa y Escala Consciencia y Negocio. 

II. PLAN DE ACCIÓN COMPROMISOS 
Siguiente Espacio para analisis de informacion Proveedor: 
 -Agendar días y horas de las reuniones semanales 
 (9/12/2022) 
 -Creación de avatar (21/01/2023) 
 - Definií Nicho Azul (21/01/2023) 
 - Investigaí cualitativa y cuantitativamente el nicho 
 (21/01/2023) 
 - Definií क़ऑFSXKTऑRFHNखS o píomesa de la maíca (21/01/2023) 
 - Investigaí Ofeítas del meícado (21/01/2023) 
 - Definií vehículo y Ofeíta iííesistible y única (21/01/2023) 
 - Definií Sistema de Ventas (21/01/2023) 
 - क़TIT consolidado en un Plan de maíketing paía 2023 
 (21/01/2023) 

 Emprendedor/Empresario: 
 - Ejecutar lineamientos acordados (mencionados en 
 punto anterior) (21/01/2023) 

FECHA PROXIMA CITA: 12/01/2023 HORA: 8:00 AM 
 
 
 
 

FIRMA PROVEEDOR 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

FIRMA EMPRENDEDOR/EMPRESARIO 
 

ANEXO INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 



 
 

Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones 

 

Versión. 3 
 

 Fotografía de la intervención 
 

 
 



 
 

Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones 

 

Versión. 3 
 

  

 
V181022 

 
Descripción de la fotografía: Foto con Monica 
 
Nombre de actividad: Concertación 
 
Actividad que se estaba ejecutando: Concertación relacionado con el entregable 02-AC-003 para la iniciativa 
Trunanny 
 
Lugar del evento: Presencial - Escala Conciencia y Negocios Calle 16 AA sur # 42 -91 
 
Hora: 1:30 pm ± 2:30 pm 
 
 
 
Nombre de los asistentes y entidad: 
 
Daniel Alejandro Gomez ± Escala Consciencia y Negocios BIC SAS 
Monica Ordoñez Batero- Trunanny 
 
 
 
Otros anexos: 



Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones Versión. 3 

INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 

Fecha: 
08 02 2023 Nombre de la Empresa o 

idea de Negocio:  Trunanny 

Nombre  
Orientador: Daniel Alejandro Gomez Pineda 

Emprendedor y/o empresario: Monica Ordoñez 

Cedula: 1017183785 CVS: No aplica Aliado: Escala 
Consciencia y Negocios 

TIPO DE INTERVENCIÓN 
Diagnóstico inicial Diagnóstico Seguimiento 
Asesoría Empresarial Asesoría Empresarial Aliado X 
Visita Empresarial Área de asesoría: Cierre 

I. DESCRIPCIÓN DE LA INTERVENCIÓN

La presente reunión tiene como objetivo realizar el cierre de los servicios asociados a Filtros para tus Redes y el desarrollo 
de estrategias de mercadeo y marketing. De conformidad con los entregables correspondientes al contrato 02-AC-003 
Orden de Compra o Servicio N°873 con plazo de ejecución hasta el 21/01/2023. 

Número de contrato marco: 02-AC-003 
Número de orden de compra: 873 

Entregable específico Sesión (números) Gestor proveedor Gestión adelantada 
dd mm aa 

1. Informe general del
proceso comercial a la
fecha.

22 12 2022 Escala Consciencia y 
Negocios Bic SAS  

Se realizó un diagnostico para revisar 
cómo estaba la empresa en el área 
comercial y digital a la fecha, además se 
definió el objetivo de conseguir nuevos 
clientes.  

2. Documentos creativo
que resuman el Diseño de
estrategias de mercadeo.

12 01 2023 Escala Consciencia y 
Negocios Bic SAS  

Entregable de documento con toda la 
información necesaria para realizar un 
plan de contenidos y captación de clientes. 

3.�Plan Estratégico 
comercial  
�0HUFDGHR�\�
0DUNHWLQJ�

19 01 2023 Escala Consciencia y 
Negocios Bic SAS  

Se hizo entrega de un documento donde 
tenían el plan comercial con las 
herramientas para hacerle seguimiento a 
la inversión en pauta para la captación de 
nuevos clientes y seguimiento de 
contenido  

4. Plan de comunicaciones
para ingreso al mercado 07 02 2023 Escala Consciencia y 

Negocios Bic SAS  

Se hace entrega de un documento con los 
contenidos tratados y un paso a paso en 
pauta digital, donde puedan encontrar un 
apoyo para la realización del crecimiento 
esperado.  



Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones Versión. 3 

Conclusiones del acompañamiento: Gran proyecto para el sector de la construcción, excelente implementación 
de las tecnologías actuales para resolver un dolor grande en su nicho principal, excelente empresa. 

II. PLAN DE ACCIÓN COMPROMISOS 
No aplica. Proveedor: 

- El compromiso principal era entregar conocimiento
mediante sesiones y documentos para que la
empresa pueda lograr su objetivo de lanzar el
producto masivamente por canales digitales
(31/01/2023)

Emprendedor/Empresario: 

- Ejecutar el conocimiento adquirido durante las
sesiones, una vez recibido el conocimiento y los
entregables se firmará el acta (31/01/2023)

. 
FECHA PROXIMA CITA: HORA: 

FIRMA PROVEEDOR FIRMA EMPRENDEDOR/EMPRESARIO 

ANEXO INTERVENCIÓN EMPRESARIAL 
Fotografía de la intervención 



 
 

Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones 

 

Versión. 3 
 

  
Descripción de la fotografía: Foto con Monica ordoñez 
 
Nombre de actividad: Cierre. 
 
Actividad que se estaba ejecutando:/Cierre relacionado con el entregable Acta de Cierre para la iniciativa Trunanny 
 
Lugar del evento: Virtual 
 
 
Hora: 16:00 ± 18:00 27/01/2023 
 
Nombre de los asistentes y entidad: Andres Perdomo (Topodrone S.A.S), Daniel Alejandro Gomez 
Pineda (Escala), Juan Manuel Ramirez Alzate (Escala) 



Cód. FO-DESE-187 Formato 
FO-DESE Acta de Intervenciones Versión. 3 

Otros anexos: 
En un documento se hace entrega de toda la información vista durante las asesorías, nicho, avatar, oferta, 
contenido y pauta, para que la empresa pueda revisar su información y continúe alimentado el documento para 
el desarrollo de su empresa.  

V181022 
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ESTRATÉGIA DE CONTENIDOS VISIONARY 
 

 
CONTENIDOS TRATADOS: 

 
- Avatar 
- Contenidos 
- Embudo de ventas 
- Pauta digital 
- Pagina web 

 
 
AVATAR 
 
La construcción del avatar se traduce como ese cliente ideal que tiene nuestra 
marca, el objetivo es conocer sus objeciones para trabajar con ellas y realizar 
todo el plan de contenidos basado en la solución y desarrollo de estos. Se 
realiza un estudio psicográfico, demográfico y aspiracional del avatar donde 
entenderemos qué, cómo, cuándo, por qué y para qué. De la realización 
correcta del avatar depende toda la estrategia y desarrollo del contenido ya que 
con este sabremos a quién le estamos dirigiendo nuestros productos y cómo 
entregarle la oferta ideal.  
 
¿Cómo construir el avatar?  
 
La construcción del avatar se hace de forma constante, nunca termina. Se 
realizan las preguntas que se encuentran el adjunto “hoja de avatar” y se 
profundizan tanto como sea posible. 
 
 
CONTENIDOS 
 
La creación de contenidos se realiza según la información que tenemos de 
nuestro avatar y creando la oferta perfecta del producto y/o servicio que le 
vamos a entregar a nuestra audiencia. Del correcto desarrollo de contenidos 
depende el constante crecimiento de la estrategia en los diferentes canales 
digitales como lo son Instagram, Facebook, tiktok. 
 
 
 



 
 
Para el correcto diseño de los contenidos utilizamos una estrategia principal 
llamada AIDA, la cual nos llevará a crear el “Reel perfecto” o “video 
ganador”.  
El desarrollo es el siguiente: 

• A: Atención, buscamos llamar la atención del público que ve nuestro 
video en los 3 primeros segundos, por lo tanto, le debemos entregar un 
título o llamado que los haga continuar viendo el video. 

• I: interés, entregamos la información general de nuestro producto 
generando interés en este. 

• D: Deseo, finalizamos con los atributos y/o características que hacen 
diferente nuestro producto o servicio y generan el deseo de adquirirlo. 

• A: Acción, cerramos nuestro contenido haciendo un llamado a la acción 
para que nuestro público interactúe con la publicación, ya sea 
guardando el contenido, comentando, enviando dando like.  

 
TIPOS DE CONTENIDOS 
 
Dentro de la estrategia de contenidos se trabaja un ciclo de 12 publicaciones 
mezcladas en 4 tipos de contenidos los cuales tienen cada uno un objetivo 
específico y están diseñados para responder a las objeciones de nuestro avatar.  
 
Estos contenidos son: 
 

TIPO DE 
CONTENIDO FORMATO DESCRIPCIÓN 

RECONOCIMIENTO 
DE MARCA REEL 

Se utilizan contenidos de tendencia para 
que nos reconozcan, por lo general son 

transiciones en tendencia, audios en 
tendencia. Se enfoca en el producto. 

CONTENIDO DE 
VALOR - 

TUTORIAL 

REEL Y 
VIDEO 

Se enseña algo nuevo a la audiencia, se 
comparte contenido que muestre alguna 

novedad, uso, ocasión de uso, cómo 
cuidarlo, etc.  

 
 
 
 



 
 

BOLETÍN REEL Y 
VIDEO 

Se habla sobre la marca, se entrega 
información relevante sobre el equipo 
de trabajo, las tiendas físicas, fechas 

especiales, eventos, descuentos. 

WISHLIST / 
SOBRE 

PRODUCTO 

REEL Y 
VIDEO 

Contenido que se crea con el objetivo 
de que la persona GUARDE EL 

VIDEO, se convierte en el deseo de 
compra o "lo guardo para comprarlo 

después" - es un contenido muy 
antojable. Se centra en hablar sobre el 

producto y sus características 
 
 
Estos contenidos se desarrollan en el plan mensual según la estrategia 
entregada en el adjunto de Excel “plan de contenidos” en el cual organizamos 
las ideas a desarrollar con título, copy y asignamos las horas diarias de 
publicación. Cada una de las publicaciones realizadas deben ir pautadas con 
un mínimo de presupuesto adaptado a cada marca. 
 
La pauta en estas publicaciones se hace desde el botón azul con visitas al 
perfil, esto con el único objetivo de tener ALCANCE y RECONOCIMIENTO 
DE MARCA lo cual atraerá nuevos seguidores y público calificado que le 
interese nuestro producto y contenido.  
 
Para que un contenido pueda ser pautado en las redes se deben tener en cuenta 
los siguientes parámetros: 
 

• No contener música con derechos de autor. 
• No se deben usar filtros en los videos o fotografías. 
• No enseñar nada que incite a la violencia, ni en el video o en el texto. 
• Usar en la mayoría de los casos subtítulos y voz en off de apoyo.  
• No compartir el contenido automáticamente con otras plataformas, 

siempre debe publicarse por separado en Facebook e Instagram.  
• Siempre debe estar en alta calidad, mínimo 1080px.  

 
 
 



 
 
EMBUDO DE VENTAS 
 
Una vez desarrollada la estrategia de contenidos correctamente comenzaremos 
a tener nuevos seguidores y personas interesadas en nuestro contenido y 
productos, estas personas quedarán grabadas en la base de datos de Meta 
Business Suite donde serán utilizadas más adelante en lo que será la pauta 
comercial.  
La finalidad es tener tanto alcance y nuevas interacciones como sea posible de 
clientes y gente real en nuestro perfil para que al momento de venderles 
nuestros productos por medio de la publicidad sea mucho más efectiva y 
llegue al público objetivo.  
 
Una vez captados estos clientes, a los cuales les llamaremos “leads”, serán 
dirigidos a nuestro embudo de ventas, los cuales pasarán por las siguientes 
etapas: 
 

• Perfil de Instagram 
o Pauta comercial desde Facebook ads 

§ Mensaje de compra o interés a wpp – sitio web o Instagram 
• Intención de compra, pide información del producto 
o Entregamos la oferta y precio al final de esta 

§ Cerramos la venta del producto  
• Seguimiento pos venta 

 
De aquí la importancia que desde el comienzo creemos un excelente plan de 
contenidos para que las personas que lleguen a nuestro canal de ventas tengan 
una intención de compra real y se conviertan en clientes. La excelente 
atención en estos canales digitales hará la diferencia entre un cliente que 
compra y uno que no. Revisar el adjunto de “guión de wpp” donde se entrega 
la forma correcta de atender a un cliente que llega a hacer la compra por 
nuestros canales de chat, sean Facebook, Instagram o WhatsApp. 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
PAUTA DIGITAL 
 
Con el embudo de ventas funcionando de forma correcta nuestro siguiente 
paso se centrará en que la pauta digital tenga los objetivos ideales para lograr 
captar la mayor cantidad de leads interesados en la compra de los productos y. 
redirigirlos a ese embudo.  
 
Para realizar correctamente la pauta debemos tener nuestros activos bien 
conectados y revisar que todo se encuentre funcionando correctamente.  

• Perfil de Facebook de persona natural con acceso a Meta business Suite 
(BM) con cuenta comercial conectada a los activos: 
 

§ Página de Facebook 
§ Página de Instagram 
§ WhatsApp Business 
§ Pixel  
§ Dominio 
§ Cuentas publicitarias 

 
Este BM debe tener conectada a otra persona como administradora de los 
activos para en caso de cualquier eventualidad no perder ninguna información. 
 
 
CREACIÓN DE CAMPAÑAS DE VENTAS 
 
Para la creación de campañas utilizamos dos tipos: 

1. MAD (master add) la cuál dejamos correr con el menor presupuesto 
posible desde el día anterior y con el objetivo de recoger datos sobre la 
venta del producto.  

2. TEST (testeo) en la cual creamos los diferentes públicos objetivos a los 
cuales les vamos a entregar nuestros conjuntos de anuncios. 

 
Cada conjunto de anuncios cuenta con 3 modalidades con la intención de que 
lo vean la mayor cantidad y variedad de personas posible: 

• ACL: adds con copy y link. 
• ACSL: adds con copy sin link. 
• ASCSL: adds sin copy y sin link. 

 



 
 
PAGINA WEB 
 
Nuestro e-commerce refleja directamente quiénes somos como marca y 
entrega credibilidad al cliente, por eso es importante que nuestro Dominio sea 
personalizado y cuente con el nombre de la marca. Para la creación correcta de 
un e-commerce tenemos que tener claros los productos a vender y categorías a 
los que cada uno pertenece.  
 
DISEÑO WEB 
 
Con la ayuda de plataformas como Shopify y la integración de plantillas 
personalizadas diseñadas específicamente para cada objetivo se logrará un 
embudo web en el cual el cliente será dirigido por cada una de las etapas de 
compra al llegar desde nuestra pauta comercial hasta finalizar el pago y envío 
del producto. Estas plantillas nos permiten personalizar colores, identidad de 
marca y definir cómo será la entrega de información en los productos.  
 
 
CARGA DE PRODUCTO 
 
Para que un producto quede cargado correctamente en nuestro sitio web debe 
tener unas características específicas: 

• Titulo con especificación del nombre del producto. 
• Descripción del producto con especificaciones detalladas y la oferta. 
• Fotos REALES del producto. 
• Precio  
• Etiquetas para vinculación a las categorías 
• Variantes de producto 

o Color 
o Talla 
o Combos de producto 

 
 
 
 
 
 
 



 
 
Debemos pensar como clientes y resolver todas las objeciones en nuestro sitio 
web ¿Qué necesitamos saber para hacer una compra online?  

• Tiempos de entrega 
• Valor de envío 
• Medios de pago habilitados 
• Facilidades de pago 
• Garantía de los productos 
• Ubicación de donde me hacen el envío 

 
Entre más preguntas resolvamos en nuestra oferta y entreguemos más 
información a nuestros clientes de forma correcta podremos cerrar ventas 
mucho más fáciles y de forma concreta. 
 
IMPORTANTE: 
 
Cada uno de los puntos tocados en este plan estratégico serán vitales para el 
correcto funcionamiento de la estrategia, siendo cada uno como el engranaje 
de un reloj en donde si una de las partes no funciona correctamente no 
permitirá el desarrollo correcto del objetivo final. 

 
 
 

 
 

 
 





ESTRATÉGIA DE CONTENIDOS VISIONARY 
 

 
CONTENIDOS TRATADOS: 

 
- Avatar 
- Contenidos 
- Embudo de ventas 
- Pauta digital 
- Pagina web 

 
 
AVATAR 
 
La construcción del avatar se traduce como ese cliente ideal que tiene nuestra 
marca, el objetivo es conocer sus objeciones para trabajar con ellas y realizar 
todo el plan de contenidos basado en la solución y desarrollo de estos. Se 
realiza un estudio psicográfico, demográfico y aspiracional del avatar donde 
entenderemos qué, cómo, cuándo, por qué y para qué. De la realización 
correcta del avatar depende toda la estrategia y desarrollo del contenido ya que 
con este sabremos a quién le estamos dirigiendo nuestros productos y cómo 
entregarle la oferta ideal.  
 
¿Cómo construir el avatar?  
 
La construcción del avatar se hace de forma constante, nunca termina. Se 
realizan las preguntas que se encuentran el adjunto “hoja de avatar” y se 
profundizan tanto como sea posible. 
 
 
CONTENIDOS 
 
La creación de contenidos se realiza según la información que tenemos de 
nuestro avatar y creando la oferta perfecta del producto y/o servicio que le 
vamos a entregar a nuestra audiencia. Del correcto desarrollo de contenidos 
depende el constante crecimiento de la estrategia en los diferentes canales 
digitales como lo son Instagram, Facebook, tiktok. 
 
 
 



 
 
Para el correcto diseño de los contenidos utilizamos una estrategia principal 
llamada AIDA, la cual nos llevará a crear el “Reel perfecto” o “video 
ganador”.  
El desarrollo es el siguiente: 

• A: Atención, buscamos llamar la atención del público que ve nuestro 
video en los 3 primeros segundos, por lo tanto, le debemos entregar un 
título o llamado que los haga continuar viendo el video. 

• I: interés, entregamos la información general de nuestro producto 
generando interés en este. 

• D: Deseo, finalizamos con los atributos y/o características que hacen 
diferente nuestro producto o servicio y generan el deseo de adquirirlo. 

• A: Acción, cerramos nuestro contenido haciendo un llamado a la acción 
para que nuestro público interactúe con la publicación, ya sea 
guardando el contenido, comentando, enviando dando like.  

 
TIPOS DE CONTENIDOS 
 
Dentro de la estrategia de contenidos se trabaja un ciclo de 12 publicaciones 
mezcladas en 4 tipos de contenidos los cuales tienen cada uno un objetivo 
específico y están diseñados para responder a las objeciones de nuestro avatar.  
 
Estos contenidos son: 
 

TIPO DE 
CONTENIDO FORMATO DESCRIPCIÓN 

RECONOCIMIENTO 
DE MARCA REEL 

Se utilizan contenidos de tendencia para 
que nos reconozcan, por lo general son 

transiciones en tendencia, audios en 
tendencia. Se enfoca en el producto. 

CONTENIDO DE 
VALOR - 

TUTORIAL 

REEL Y 
VIDEO 

Se enseña algo nuevo a la audiencia, se 
comparte contenido que muestre alguna 

novedad, uso, ocasión de uso, cómo 
cuidarlo, etc.  

 
 
 
 



 
 

BOLETÍN REEL Y 
VIDEO 

Se habla sobre la marca, se entrega 
información relevante sobre el equipo 
de trabajo, las tiendas físicas, fechas 

especiales, eventos, descuentos. 

WISHLIST / 
SOBRE 

PRODUCTO 

REEL Y 
VIDEO 

Contenido que se crea con el objetivo 
de que la persona GUARDE EL 

VIDEO, se convierte en el deseo de 
compra o "lo guardo para comprarlo 

después" - es un contenido muy 
antojable. Se centra en hablar sobre el 

producto y sus características 
 
 
Estos contenidos se desarrollan en el plan mensual según la estrategia 
entregada en el adjunto de Excel “plan de contenidos” en el cual organizamos 
las ideas a desarrollar con título, copy y asignamos las horas diarias de 
publicación. Cada una de las publicaciones realizadas deben ir pautadas con 
un mínimo de presupuesto adaptado a cada marca. 
 
La pauta en estas publicaciones se hace desde el botón azul con visitas al 
perfil, esto con el único objetivo de tener ALCANCE y RECONOCIMIENTO 
DE MARCA lo cual atraerá nuevos seguidores y público calificado que le 
interese nuestro producto y contenido.  
 
Para que un contenido pueda ser pautado en las redes se deben tener en cuenta 
los siguientes parámetros: 
 

• No contener música con derechos de autor. 
• No se deben usar filtros en los videos o fotografías. 
• No enseñar nada que incite a la violencia, ni en el video o en el texto. 
• Usar en la mayoría de los casos subtítulos y voz en off de apoyo.  
• No compartir el contenido automáticamente con otras plataformas, 

siempre debe publicarse por separado en Facebook e Instagram.  
• Siempre debe estar en alta calidad, mínimo 1080px.  

 
 
 



 
 
EMBUDO DE VENTAS 
 
Una vez desarrollada la estrategia de contenidos correctamente comenzaremos 
a tener nuevos seguidores y personas interesadas en nuestro contenido y 
productos, estas personas quedarán grabadas en la base de datos de Meta 
Business Suite donde serán utilizadas más adelante en lo que será la pauta 
comercial.  
La finalidad es tener tanto alcance y nuevas interacciones como sea posible de 
clientes y gente real en nuestro perfil para que al momento de venderles 
nuestros productos por medio de la publicidad sea mucho más efectiva y 
llegue al público objetivo.  
 
Una vez captados estos clientes, a los cuales les llamaremos “leads”, serán 
dirigidos a nuestro embudo de ventas, los cuales pasarán por las siguientes 
etapas: 
 

• Perfil de Instagram 
o Pauta comercial desde Facebook ads 

§ Mensaje de compra o interés a wpp – sitio web o Instagram 
• Intención de compra, pide información del producto 
o Entregamos la oferta y precio al final de esta 

§ Cerramos la venta del producto  
• Seguimiento pos venta 

 
De aquí la importancia que desde el comienzo creemos un excelente plan de 
contenidos para que las personas que lleguen a nuestro canal de ventas tengan 
una intención de compra real y se conviertan en clientes. La excelente 
atención en estos canales digitales hará la diferencia entre un cliente que 
compra y uno que no. Revisar el adjunto de “guión de wpp” donde se entrega 
la forma correcta de atender a un cliente que llega a hacer la compra por 
nuestros canales de chat, sean Facebook, Instagram o WhatsApp. 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
PAUTA DIGITAL 
 
Con el embudo de ventas funcionando de forma correcta nuestro siguiente 
paso se centrará en que la pauta digital tenga los objetivos ideales para lograr 
captar la mayor cantidad de leads interesados en la compra de los productos y. 
redirigirlos a ese embudo.  
 
Para realizar correctamente la pauta debemos tener nuestros activos bien 
conectados y revisar que todo se encuentre funcionando correctamente.  

• Perfil de Facebook de persona natural con acceso a Meta business Suite 
(BM) con cuenta comercial conectada a los activos: 
 

§ Página de Facebook 
§ Página de Instagram 
§ WhatsApp Business 
§ Pixel  
§ Dominio 
§ Cuentas publicitarias 

 
Este BM debe tener conectada a otra persona como administradora de los 
activos para en caso de cualquier eventualidad no perder ninguna información. 
 
 
CREACIÓN DE CAMPAÑAS DE VENTAS 
 
Para la creación de campañas utilizamos dos tipos: 

1. MAD (master add) la cuál dejamos correr con el menor presupuesto 
posible desde el día anterior y con el objetivo de recoger datos sobre la 
venta del producto.  

2. TEST (testeo) en la cual creamos los diferentes públicos objetivos a los 
cuales les vamos a entregar nuestros conjuntos de anuncios. 

 
Cada conjunto de anuncios cuenta con 3 modalidades con la intención de que 
lo vean la mayor cantidad y variedad de personas posible: 

• ACL: adds con copy y link. 
• ACSL: adds con copy sin link. 
• ASCSL: adds sin copy y sin link. 

 



 
 
PAGINA WEB 
 
Nuestro e-commerce refleja directamente quiénes somos como marca y 
entrega credibilidad al cliente, por eso es importante que nuestro Dominio sea 
personalizado y cuente con el nombre de la marca. Para la creación correcta de 
un e-commerce tenemos que tener claros los productos a vender y categorías a 
los que cada uno pertenece.  
 
DISEÑO WEB 
 
Con la ayuda de plataformas como Shopify y la integración de plantillas 
personalizadas diseñadas específicamente para cada objetivo se logrará un 
embudo web en el cual el cliente será dirigido por cada una de las etapas de 
compra al llegar desde nuestra pauta comercial hasta finalizar el pago y envío 
del producto. Estas plantillas nos permiten personalizar colores, identidad de 
marca y definir cómo será la entrega de información en los productos.  
 
 
CARGA DE PRODUCTO 
 
Para que un producto quede cargado correctamente en nuestro sitio web debe 
tener unas características específicas: 

• Titulo con especificación del nombre del producto. 
• Descripción del producto con especificaciones detalladas y la oferta. 
• Fotos REALES del producto. 
• Precio  
• Etiquetas para vinculación a las categorías 
• Variantes de producto 

o Color 
o Talla 
o Combos de producto 

 
 
 
 
 
 
 



 
 
Debemos pensar como clientes y resolver todas las objeciones en nuestro sitio 
web ¿Qué necesitamos saber para hacer una compra online?  

• Tiempos de entrega 
• Valor de envío 
• Medios de pago habilitados 
• Facilidades de pago 
• Garantía de los productos 
• Ubicación de donde me hacen el envío 

 
Entre más preguntas resolvamos en nuestra oferta y entreguemos más 
información a nuestros clientes de forma correcta podremos cerrar ventas 
mucho más fáciles y de forma concreta. 
 
IMPORTANTE: 
 
Cada uno de los puntos tocados en este plan estratégico serán vitales para el 
correcto funcionamiento de la estrategia, siendo cada uno como el engranaje 
de un reloj en donde si una de las partes no funciona correctamente no 
permitirá el desarrollo correcto del objetivo final. 

 
 
 

 
 

 
 



RUTA N RADICACIÓN DE FACTURAS

INFORMACIÓN GENERAL

Tipo radicación E-mail

581

Fecha 21/03/2023 04:19 pm

Asunto 811007550; ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S 01 00; FAES12; 01;
ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S

De ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S.A.S. : facturacion@isiigo.com

Para radicacionvaucher@rutanmedellin.org

 

INFORMACIÓN DE FACTURA

Fecha
factura

21/03/2023 12:00 am Número factura FAES12

Proveedor
Escala Consciencia & Negocios Sas
Cl 16Aa Sur 42 91 Of 611 Edificio
Campestre 1643
escala@escala.edu.co
Medellin, Antioquia

Nit 811007550

Total iva 1.239.727,96 Responsabilidad Fiscal O-47

Valor
factura

7.764.611,96

CUFE 268d3168733181a540c8ca6e906ca00867307df2a23bd08763bbeff43f465ac18ba6703113c2173333fc00072f3b5484

 

DESCRIPCIÓN CANTIDAD V.UNITARIO IVA TOTAL

Servicios profesionales / tecnicos / otros 6.524.884,00 1.239.727,96 6.524.884,00

Total  6.524.884,00

Johan Sebastian Marin Perez
Contratista



Usuario: 03-22-2023 09:38 AM XENCO S.A:<tfacturasoportern>

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

TRUIZ

  Nit:  900.323.466-1

Documento Soporte de Costos y Gastos en Operaciones con No Obligados a
Expedir Factura o Documento Equivalente

Artículo 1.6.1.4.12 Decreto único reglamentario en materia tributaria 1625 de 2016 - Sustituido por el Decreto 358 de 2020

 desde  hasta 

Pág. 1 de 1

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  

Señor (es): OBLIGACION SIN CONTRATO 
PROVEEDOR VÁUCHER

135

MAR. 21/2023Fecha:
811.007.550Nit:

 1,384,904.00Valor:
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611

Contrato:

PCPV172Obligación:

 Valor Gravado 19

 Valor de retención de IVA.

 Valor retención.

 Valor IVA 19

 1,336,135.00

 38,080.00

 167,017.00

 253,866.00

 RPR 1128

Compromiso
232020200800000000311806080338
701

Rubro
 1,590,001.00

Valor

IRE19

35

120

01

Código
Retencion de IVA 19%

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y 
RECREACION
HONORARIOS 11%

Nombre
 38,080.00

 2,672.00

 17,370.00

 146,975.00

Valor
 253,866.00

 1,336,135.00

 1,336,135.00

 1,336,135.00

Base

 24362705

 24402405

 24360305

 24010110

 310901910101

 310901910192

 24362505

Cuenta

 1,336,135.00

 253,866.00

Débito
 2,672.00

 17,370.00

 146,975.00

 1,384,904.00

 38,080.00

Crédito
 1,336,135.00

 1,336,135.00

 1,336,135.00

 1,336,135.00

 253,866.00

Base

 Elaboró Auxiliar Administrativo Contabilidad Autorizó Profesional Universitario Contabilidad

DESARROLLO DE HABILIDADES PROPIAS DEL PERFIL DEL 
EMPRENDEDOR

Observaciones:

Nombre Valor

VALORES RETENCIONES

%
 15.00

 0.20

 1.30

 11.00

Certificado
CDPR 775 HONORARIOS Y ASISTENCIA TÉCNICA

VIGENCIA

Centro Costo: RUTA EMPRENDEDORA (ETAPAS MADURAS

RETENCION IND Y CCIO

TASA PRODEPORTE Y RECREACIÓN

HONORARIOS 11%

SERVICIOS

HONORARIOS SERVICIOS PROFESIO

IVA ASUMIDO 19%

RETEIVA REGIMEN COMUN

03387

FAES13Doc. Prov:

Radicado:

Número
135

135

135

135

135

135

135

TATIANA RUIZ SALAZAR  

Abr.21/2023Fecha Vencimiento:

Total  1,590,001.00  1,590,001.00

24500000329Cuenta Pagadora:

659



ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS
BIC S.A.S.

NIT 811.007.550-3
Calle 16 AA SUR 42 91

Tel: (604) 4446643
Medellín - Colombia

financiero@escala.edu.co

Factura electrónica de venta
No. FAES 13

Señores CORPORACION RUTA N MEDELLIN
NIT 900.323.466-1 Teléfono (604)
Dirección CL 67 52 20 PISO 2 TORRE A Ciudad Medellín - Colombia

Fecha y hora Factura

Generación 21/03/2023, 16:22

Expedición 21/03/2023, 16:29

Vencimiento 04/04/2023

Ítem Descripción Cantidad
Unidad

de
medida

Vr. Unitario Vr. Bruto Impto.
Cargo

Valor
Impto.Cargo Vr. Total

1 Servicios profesionales / tecnicos / otros 1.00 1,336,135.00 1,336,135.00 19 % 253,865.65 1,590,000.65

A esta factura de venta aplican las normas relativas a la letra de cambio (artículo 5 Ley 1231 de 2008). Con esta el Comprador declara haber recibido real y materialmente las mercancías
o prestación de servicios descritos en este título - Valor. Número Autorización 18764045073083 aprobado en 20230227 prefijo FAES desde el número 1 al 1000 Vigencia: 12

Meses
Responsable de IVA - Actividad Económica 8551 Formación para el trabajo Tarifa 

CUFE: d27e344caea40288a960b27948f84e15ede678de37e2b7407265e52d67dc1dd155d5dac8c8a72a668af9e42d9aff7498 

Total items: 1 

Valor en Letras: 
Un millón quinientos noventa mil pesos m/cte con sesenta y cinco cent.

Condiciones de Pago: 
Crédito - Cuota No. 001 vence el 2023-04-04 por $ 1,590,000.65

Observaciones: 
04-IN-002 Desarrollo de habilidades propias del perfil del emprendedor Para proyecto PANEL DE MENSAJERIA
VARIABLE VIAL CON ENERGIA SOLAR LED.

NO SOMOS GRANDES CONTRIBUYENTES NO SOMOS
RETENEDORES DE I.V.A

Total Bruto 1,336,135.00

IVA 19% 253,865.65

Total a Pagar 1,590,000.65



Usuario: 11-29-2022 11:59 AM XENCO S.A.:

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

CMUNERA

CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A
  Nit:  900.323.466-1

<iFCorOrdenRN>

ORDEN DE COMPRA O SERVICIO 
  PBX + 57(4):  516 77 70

Pág. 1 de 1

792ORDEN DE COMPRA No.:
Nov. 25 / 2022FECHA:
811.007.550PROVEEDOR: ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S 
CL 16 A A SUR 42 91 OF 611DIRECCIÓN:
3202714158TELÉFONO:

 1,590,001.00

 ASESORIA ESPECIALIZADA
DESCRIPCION

1
CANT 

 1,336,135.00
VLR. UNITARIO

30203018
REFERENCIA

 1,336,135.00
VLR. TOTAL

TOTAL:

FORMA DE PAGO: 14 10 DIAS

COMPROMISO CERTIFICADO RUBRO VALOR
1128 775 659  1,590,001.00CDP

SUBTOTAL:
MAS IVA:

 1,336,135.00
 253,866.00

SOLICITÓ ELABORÓ

OBJETO: 04-IN-002 Desarrollo de habilidades propias del perfil del emprendedor. A través de un proceso de 
acompañamiento, se trabajará con el emprendedor en la apropiación de elementos claves de su rol como 
emprendedor. Estas habilidades a desarrollar serán, entre otras, adaptabilidad al entorno, negociación y 
resolución de conflictos, resiliencia, capacidad de trabajo en equipo, gestión del tiempo, comunicación asertiva, 
persuación, adaptabilidad al cambio, liderazgo, estructura de pensamiento estratégico, entre otros. Duración del 
Acompañamiento 6 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: PANEL DE MENSAJERIA VARIABLE VIAL 
CON ENERGIA SOLAR LED.

RP

U. MEDIDA
SERVICIOS

Especificaciones Técnicas:

1. La Corporación RUTA N Pagará el valor de la orden de compra o servicio previa entrega de la factura con el lleno de requisitos
legales y los siguientes soportes:

- Certificado de paz y salvo por concepto de aportes al sistema integral de seguridad social y parafiscales.

2. Hace parte de esta orden de compra o servicio la propuesta económica presentada por el proveedor.

- Copia de orden de compra.

- Debe ser radicada en Gestión Documental de RUTA N o enviar al correo de facturación electrónica para quienes apliquen: 
facturacionelectronica@rutanmedellin.org.

CMUNERA

CONTRATO No:

03387CENTRO DE COSTOS:



Nombre
NIT/CC

1.590.000

CDP

RP

Centro de 
costos

1.

2.

3.

Saldo del RP (diligenciar 
valor) 

Estado

 $                                           -   Autorizado para pago

 con IVA x sin IVA 

4.

Nombre:
CC:
Cargo: 

(debe mantenerse la misma forma de reporte en todos los informes

FORMATO

RECIBIDO A SATISFACCIÓN ORDEN DE COMPRA O SERVICIO
FORM-COMP-004      VERSIÓN 1      FECHA: 27/09/2022

Fecha fin OC
Fecha inicio OC 
Valor de la orden de compra o servicio
Objeto de la orden de compra o servicio

Acta de supervisión No
Fecha de elaboración del acta 
Orden de compra o servicio N°

Proveedor

Número de contrato marco (Si aplica)
DATOS GENERALES

CM-2022-005

No de pago

1  $                             1.590.000 

3387

Las siguientes fueron las actividades(resumen) realizadas por la persona natural/ jurídica durante el periodo del presente informe:
COMPONENTE TÉCNICO/ACTIVIDADES:

COMPONENTE FINANCIERO Y CONTABLE:
A continuación, se detalla el histórico de pagos y novedades financieras relacionadas con la orden de compra o servicio.

PAGOS/DESEMBOLSOS

Datos presupuestales

En cumplimiento de sus obligaciones con los sistemas de salud, riesgos profesionales, pensión y parafiscales (según corresponda), de conformidad con el artículo 50 de la Ley 789 de 
2002, la persona natural o jurídica cumple con el pago de la seguridad social. (Ver anexo).

COMPONENTE ADMINISTRATIVO: 

Concepto de pago

04-IN-002 Desarrollo de habilidades propias del perfil del emprendedor. A travÈs 
de un proceso de acompañamiento, se trabajará con el emprendedor en la 

Anexo 2

Anexo 1

�KZWKZ��/ME�Zhd��E�ʹ�D���>>1E

Isabel Cristina Bermúdez Romero
1098640138

Desarrolladora de Soluciones de CT+i, Nivel 3

El Supervisor manifiesta que el contratista/aliado ejecutó las obligaciones de la orden de compra en el periodo especificado en la presente acta y recibió a satisfacción las obligaciones 
derivadas del mismo.

FIRMA SUPERVISOR 

SOLICITANTE (SUPERVISOR)

Todos los valores incluidos en este informe se reportarán:
 del contrato/convenio) (los valores deben incluirse antes de retenciones).

792

Valor a pagar 

04-IN-002 Desarrollo de habilidades propias del perfil del emprendedor. A travÈs de un proceso de acompañamiento, se 

25/11/2023
25/01/2023
775

1128

ESCALA CONSCIENCIA Y NEGOCIOS BIC S.A.S  
811007550

1
08/03/2023

Viviana
Sello



1. Datos de la compra:

MM AAAA

Fecha: 11 2022

2. Justificación de la selección:

3. Entregables/actividades contratadas:

4. Datos de presupuesto:

5.  Anexos:

·         Formato de compra del ERP
·         Cotizaciones
·         CDP
·         RP

Ordenador del gasto:

Nombre:
Cargo:
Portafolio:
Corporación Ruta N Medellín

Proyectó: Revisó: Revisó:

Nombre: Nombre: Nombre:
Rol: Rol: Rol:

Centro de Costo

Ivan Dario Castaño
Director Ejecutivo

Con la firma del presente documento, el ordenador del gasto o su delegado autoriza la compra del bien o servicio solicitado. 

 $                                                                                                                                                                             1.336.134 
 $                                                                                                                                                                             1.590.000 

CM-2022-005

No CDP
No RP

Valor antes de IVA
Valor total (IVA incluido)

775

FORMATO

ORDEN DE COMPRA

792

1128
03387

FORM-COMP-002      VERSIÓN 1     FECHA: 06/10/2022

25
DD

No Orden de compra/servicio

Objeto de la compra/servicio

ENTREGABLES GENERALES
1. Informe de la reunión de concertación: Plan de trabajo, cronograma final de sesiones de acompañamiento, metodología del compañamiento y 
demás especificaciones asociadas al servicio.(formato 187)
2.Herramienta del seguimiento del acompañamiento al emprendedor diligenciada.(formato 187)
3.Informe final de la prestación del servicio.(formato informe)
4.Productos asociados a cada uno de los servicios prestados de acuerdo a las órdenes de compra o servicio generadas en el marco del presente 
contrato, y de conformidad con las specificaciones técnicas contenidas en las fichas anexas a los términos de referencia de la convocatoria a la cual 
se postularon(formato 187) 

ENTREGABLES ESPECIFICOS: 
1. Mapa de capacidades y competencias del emprendedor lider.
2. Ruta de evolución del perfil emprendedor.
3. Kit de herramientas en habilidades blandas que les permitrá mejorar su efectividad y asertividad.

Este acompañamiento le permitirá al emprendedor contar con un Kit de herramientas para fortalecer sus habilidades como emprendedor. La 
selección de éste proveedor se justifica por el contrato marco CM-2022-005.

No Orden de Compra

Nombre Proveedor
NIT/CC

N° Contrato marco (Si aplica)

792
ESCALA, CONSCIENCIA & NEGOCIOS SAS
811007550

Proceso de Compras
Virmar Yessid David Valle
Gestor Portafolio Gestionar

Geiner Orlando Toro Gutierrez
Supervisor Solicitante

Cristina Marcela Múnera

Dirección Ejecutiva

04-IN-002 Desarrollo de habilidades propias del perfil del emprendedor. A través de un proceso de 
acompañamiento, se trabajará con el emprendedor en la apropiación de elementos claves de su rol como 
emprendedor. Estas habilidades a desarrollar serán, entre otras, adaptabilidad al entorno, negociación y 
resolución de conflictos, resiliencia, capacidad de trabajo en equipo, gestión del tiempo, comunicación asertiva, 
persuación, adaptabilidad al cambio, liderazgo, estructura de pensamiento estratégico, entre otros. Duración del 
Acompañamiento 6 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: PANEL DE MENSAJERIA VARIABLE VIAL 
CON ENERGIA SOLAR LED.



EL SUSCRITO REPRESENTANTE LEGAL DE ESCALA 
CONSCIENCIA &          NEGOCIOS BIC SAS CON NIT - 811.007.550-3 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA Y LA SUSCRITA 
CONTADORA ADRIANA RIVERA CORREA EN USO DE LAS 

FACULTADES QUE LE CONFIERE LA LEY 43 DEL 13 DE 
DICIEMBRE DE 1990 

CERTIFICA 

Que  ESCALA CONSCIENCIA & NEGOCIOS BIC SAS con nit No 
811.007.550-3, se encuentra a paz y salvo con el pago de los aportes 
de Seguridad integral (Salud, Pensión, Riesgos Profesionales), y las 
obligaciones parafiscales con aportes a Caja de Compensación Familiar, 
I.C.B.F y SENA con respecto a los trabajadores al servicio de la Escuela,�
de conformidad con el articulo 50 ley 789 de 2002. Correspondiente a�
los seis (6) últimos meses.

Dada en Medellín a los 'RV����) días del mes de PDU]R de dos mil�
veintiWUHV (202�).

Atentamente, 

DIEGO ALEJANDRO GOMEZ ZULUAGA 
C.C 1.128.274.706
Representante legal
Nit. 811.007.550-3

ADRIANA RIVERA CORREA 
C.C 43.158.684
T.P 154648-T
Contadora Pública Titulada
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KIT
DE HERRAMIENTAS
GERENCIALES



1. MAPA DE 
CONEXIONES



¿Para qué te sirvió el ejercicio? 
¿De qué te diste cuenta? 

Tiempo:

Materiales:

Paso a paso:

1.  Descarga el lienzo.

2.  Diligencia el mapa de conexiones basado en las 

3.  Lee la información que escribiste.

Uso:

preguntas que allí se encuentran.

 2 horas

 Lapicero, lienzo.

 Individual - Grupal. 

Crear conexiones de valor es una herramienta para 

el crecimiento personal y empresarial. Muchas veces 

dichas conexiones se realizan de manera casual o 

natural, otras es necesario planear para que se 

puedan materializar. En esta herramienta te ayudara 

hacer un mapeo de las principales conexiones de 

tu empresa.   

www.
escala

.edu.co

A
lc

a
n

z
a t u s  m e t a s



HERRAMIENTAS

¿Con quién
deseo conectar?

¿Qué 
puedo ofrecerle?

¿Qué deseo
obtener?

¿Qué tipo de 
relación 
puedo crear?

¿Cuál es el estado 
de la conexión?
lejano-cercano-
directo

¿Qué tipo de 
relación 
puedo crear?
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2. AMPLIFICADOR
DE VISIÓN www.
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La visión empresarial marca la diferencia en 

cualquier emprendimiento o emprendedor, 

esta debe ser grande, retadora, audaz y 

servir de fuente de planeación en inspiración 

para el equipo. Con la siguiente herramienta 

podrás ampliar tu visión para mejorar su 

calidad y que sirva de inspiración para ti y 

tu equipo.

Tiempo: 1,5 hora.

Materiales: Lapicero, lienzo, 
Preguntas. 

Uso: Individual - Grupal. 

Paso a Paso:
1. Descarga el lienzo.

2. Escribe la visión inicial planteada

3. Realiza una lluvia de ideas o conversación 

teniendo como referencia las indicaciones de 

cada punto para ampliar la visión.

4. Escribe la información más relevante en 

post It, pegados en lugar visible.

5. Lee la información recolectada, une los 

principales puntos y concluye las ideas 

principales

6. Usa la información recolectada para nutrir 

la visión  y actuar.
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VISIÓN

Piensa en los aspectos
 realistas, viable según los 

recursos y el tiempo disponible.

Rétate, piensa como puede ser 
más grande de lo que hasta 

ahora te imaginas.

Imagina otros posibles 
escenarios, incluyendo aquellos 

que puede ser negativos 
o inesperados.

Imagina el mejor escenario. 
¿Qué detalles tiene?



3.MACROS
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Cada día tenemos problemas y retos diferentes, 

mantener la calma, un buen control emocional, 

recolectar información y usar una metodología 

adecuada son recomendaciones para una buena 

Solución de problemas.

MACROS, es una herramienta para crear 

alternativas en el momento de solucionar  

problemas.

Tiempo: 2 horas.

Materiales: Lapicero, lienzo, post it.

, hoja de Preguntas. Uso:  Individual - Grupal 

Paso a paso:

1. Descarga el lienzo.

2. RţūƲǷƐɯŜŀѐūƧѐǷƐǟƼѐţūѐǟǢƼśƧūưŀǪѐȝѐƧƼǪѐƃŀŜǷƼǢūǪѐǡǿūѐ
lo integran.

3. Reconoce la actitud adecuada rápida y ágil o 

ǪƐѐūǪѐƲūŜūǪŀǢƐƼѐǿƲѐǟǢƼŜūǪƼѐţūѐŀƲŁƧƐǪƐǪѐȝѐǢūɰūȜƐƽƲѐ
detallada  para la solución de problemas.

4. Realiza una lluvia de ideas o conversación 
teniendo como referencia las indicaciones de cada 
punto del MACROS.

5. Escribe la información más relevante en post It, 
pegados en lugar visible.

6. Lee la información recolectada, une los principales 
puntos y concluye las ideas principales

7. Usa la información recolectada para nutrir la 
solución y actuar.
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¿Qué se puede mejorar?

¿Qué alternativas se pueden combinar?

¿Qué se puede re-ordenar?

¿Qué otra alternativa puede funcionar?

¿Qué se puede sustituir?

M
A
C
R
O
S

¿Qué otra idea se puede adaptar?
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4. ESQUEMA DE
EQUIPOS EFECTIVOS 
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Saber manejar el cambio personal o de tu 

empresa, es como conducir un avión o barco. 

Debes estar muy atento de cada decisión 

o movimiento, conocer el momento en que 

te encuentras y de esta manera actuar 

para obtener los mejores resultados. Con 

esta herramienta tendrás una ayuda para 

realizar una adaptación efectiva al cambio 

personal o empresarial 

Tiempo:  2 horas.

Materiales: Lapicero, Lienzo, Post It, Hoja 

de Preguntas. 

Uso: Individual - Grupal. 

Lienzo: (Botón).

Paso a paso:

1. Descarga el lienzo.

2. Precisa el tipo de cambio en el que quieres 

trabajar ¿Personal? ¿De tu empresa?

3. RţūƲǷƐɯŜŀѐūƲѐūƧѐưƼưūƲǷƼѐѐţūѐŜŀưśƐƼѐǡǿūѐ
te encuentras.
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CONOCIMIENTO DE LOS
INTEGRANTES Y

COHESIÓN

¿Qué debes conocer de cada integrante?
¿Se conocen entre ellos?

¿Existe un ambiente de respeto 

RESULTADOS

VISIÓN
COMPARTIDA

¿Cuál es el sistema de comunicación
necesario para lograr el resultado?

¿Se tiene un ritmo equilibrado de trabajo?

¿Cuál es el resultado a lograr?
¿Qué plan se tiene diseñado?

1 2
SEGUIMIENTO

Y AJUSTE
¿Se tiene espacio de reuniones periódicas?

¿Existen espacios de retroalimentación
y mejora?

¿Existe la seguridad y el profesionalismo 

3
EMPODERAMIENTO

Y AUTONOMÍA
¿Cada integrante ha asumido una posición

de compromiso con el resultado?

autónomo?
¿Se comparten los avances y cuellos de 

botella para buscar alternativas?

4



5. MODELO DE LIDERAZGO
INTELIGENTE
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El modelo de liderazgo inteligente, es una 

guía de las cuatro inteligencias que un 

líder debe poner en práctica a la hora de 

ejercer un liderazgo consciente (Inteligencia 

Emocional, Creativa, Práctica y Racional). 

Esta herramienta te invita a que interactúes 

con cada inteligencia según el momento en 

que tu equipo se encuentre y los cambios 

del entorno. 

Tiempo: 1 hora de entendimiento y aplicación 

constante.

Materiales: Lienzo.

Uso: Individual - Grupal. 

Paso a paso:
1. Descarga el lienzo.

2.ѐfūūѐȝѐǢūɰūȜƐƼƲŀѐǪƼśǢūѐƧƼѐǡǿūѐǪƐƄƲƐɯŜŀѐŜŀţŀѐ
inteligencia ¿En cuál puedes mejorar? 

3.ѐRţūƲǷƐɯŜŀѐƧŀǪѐǢūŜƼưūƲţŀŜƐƼƲūǪѐūǪūƲŜƐŀƧūǪѐ
de cada inteligencia y aplicalas.

4. Crea una nueva lista de acciones alineadas a 
cada inteligencia según corresponda al entorno 
actual y el momento de equipo.

5. Sigue interactuando con cada dimensión 
haciendo mayor énfasis en la inteligencia que 
requieras. 
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Inteligencia Emocional:

Capacidad para manejar la 

-

po, de si mismo y mantener una 

comunicación efectiva.

Inteligencia Creativa: 

Capacidad para conectar la

intuición, materializar lo 

invisible y regular la energía 

del equipo.

Inteligencia Práctica: 

Capacidad para crear acciones 

concretas, hacer seguimiento y 

delegar en el equipo según sus 

capacidades.

Inteligencia Racional: 

Capacidad para mantener una 

mirada objetiva, tomar decisio

nes, analizar información y 

gestionar recursos.
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- Incrementa el autodominio.

- Calibra constante el estado 
emocional del equipo y las 
personas. 

- Comunica de manera 
asertiva, retroalimentación 
constante.

comunicación abierta y 
transparencia.

- Escucha tu intuición.

- Regula adecuadamente tu 
energía y la del equipo.

-Analiza información, 
métricas y datos.

-Optimiza los recursos 
disponibles (Tiempos, 
tecnología, personas, 
económicos).

- Conoce las capacidades 
individuales de cada

 integrante.

- Crea reuniones o 
encuentros de seguimiento.

- Manten un enfoque en 
los procesos.

-Crear listas de chequeo y 
actividades.
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creativa

Inteligencia
racional

Inteligencia
Práctica

Visión compartida
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RUTA N RADICACIÓN DE FACTURAS

INFORMACIÓN GENERAL

Tipo radicación E-mail

582

Fecha 21/03/2023 04:31 pm

Asunto 811007550; ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S 01 00; FAES13; 01;
ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S A S

De ESCALA CONSCIENCIA y NEGOCIOS BIC S.A.S. : facturacion@isiigo.com

Para radicacionvaucher@rutanmedellin.org

 

INFORMACIÓN DE FACTURA

Fecha
factura

21/03/2023 12:00 am Número factura FAES13

Proveedor
Escala Consciencia & Negocios Sas
Cl 16Aa Sur 42 91 Of 611 Edificio
Campestre 1643
escala@escala.edu.co
Medellin, Antioquia

Nit 811007550

Total iva 253.865,65 Responsabilidad Fiscal O-47

Valor
factura

1.590.000,65

CUFE d27e344caea40288a960b27948f84e15ede678de37e2b7407265e52d67dc1dd155d5dac8c8a72a668af9e42d9aff7498

 

DESCRIPCIÓN CANTIDAD V.UNITARIO IVA TOTAL

Servicios profesionales / tecnicos / otros 1.336.135,00 253.865,65 1.336.135,00

Total  1.336.135,00

Johan Sebastian Marin Perez
Contratista



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


